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1.Понятие МЭ. МЭ, как система:

Мировая эк-ка – совокупность нац. эк-к к стран мира. Мир. хоз-во – совокупность нац. экономик к старанам мира связанных между собой МЭО.

В мире насчитывается более 250 стран, они явл. Элементами МЭ, как системы.

Осн. различия между странами: географическое положение (природно - клим. условия, история становления и развития станы, типы экон. сис - мы страны).

Формы МЭО:1) торговля (товарами -  ГП, услугами, Интел. Собствен.); 2) междунар.движение капитала; 3) миграция раб.силы; 4) сотрудничество в решении глобальных проблем (эколог, соц., миротворческая деят-ть) (к оглавлению)

2. Этапы формирования МЭ:

1 этап: кон.19- нач. 20в. (1914г.): промышленые революции, появление крупных монополий узость внутреннего рынка сбыта для монополий, и как следствие развитие торговли между странами и перелив капитала.

2 этап: 1917-1939гг. до 2 МВ: великая октябрьская революция ,создание Сов.Союза в 1922г. Вошло 15 стран,  первый мировой кризис (1929-1933гг), снизилась мир.торговля (пр-во)

3 этап: 2 МВ (1945-1960гг.): разрушен Сов.Союз, Америка предложила план Маршала, США стала лидером

4 этап: (1960- нач. 90 гг.): распад колониальной системы

5 этап: (нач.90 –до 2008гг..): распад Сов.Союза, появление новых групп стран

(к оглавлению)

3. Классификация стран мир.сообщества:

1. по роли стран в мир.сообществе:

· Страны центра – характерно пр-во высокотехнологичной пр-ции, на базе развития интенсивно НТП

· Страны переферии – кот. Играют роль посредников по доставке дешевой силы и сырья

2. по уровню экон. развития:

· Промышленноразвитые страны (Страны центра (США, Великобритания, Франция, Япония, Италия, Германия, Канада), 30 стран и они входят в орг-цию пром.сотрудническое развития (ОПСР) относятся все страны Зап.Европы, новая Зеландия, ЮАР, Австралия.)

· Развивающие страны (возникла в 60-е годы): вошли бывшие колонии около 50 стран.( страны Азии, Африки, Океании, Латинской Америки, а также Мальта и республики, ранее входящие в состав Югославии.)По доходам на душу населения:
· с высоким уровнем  - превышает доход промышленноразвитых стран (страны экспортеры нефти: Саудовская Аравия), некоторые новые индустриальные страны (благоприятные стартовые условия)- 4 Азиацких Дракона,4 Азиацких тигра, Лат.страны
· с средний уровень: страны эспортеры нефти, новые индустриальные страны
· с низким уровнем дохода: Эфиопия, Мозамбик – 1000 долларов на душу населения в год
Страны с перех. эк-кой Грузия, Беларусь, Украина, Россия, Латвия, Литва, Эстония, Молдова, Туркменистан, Киргизия, Азербайджан – бывшие страны СССР 15 стран , Польша, Болгария, Македония, Албания, Китай, Монголия.

(к оглавлению)

4. Основные показатели уровня развития страны:

1. показатели соц.-экон. развития страны:

· ВВП, ВНП, в т.ч. на душу населения 

· Уровень жизни населения (уровень образованности, развития здравоохранения)

· По структуре эк-ки, т.е. какие отрасли развиты

· По производительности труда

· Фондоемкость, фондоотдача, рентабельность, капиталоемкость

Капиталоемкость
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, где К — затраты капитала, L — затраты труда;

· Структура расходов населения

2. показатели открытости страны
Открытая эк-ка – хоз-во страны открытая для взаимодействия с другими странами в области торговли, совместного пр-ва, движение капитала, раб.силы:

· Экспортная квота: сумма экспорта/ВВП и умноженная  на 100%

· Импортная квота: сумма импорта страны/ ВВП *100%

· Внешнеторговая квота: экспот+импорт/ВВП*100%

РБ – малая страна с открытой эк-кой

(к оглавлению)

5. Понятие и показатели открытости экономики.

Открытая эк-ка – хоз-во страны открытая для взаимодействия с другими странами в области торговли, совместного пр-ва, движение капитала, раб.силы:

· Экспортная квота: сумма экспорта/ВВП и умноженная  на 100%

· Импортная квота: сумма импорта страны/ ВВП *100%

· Внешнеторговая квота: экспот+импорт/ВВП*100%

РБ – малая страна с открытой эк-кой
ОТКРЫТАЯ ЭКОНОМИКА - это экономика, интегрирован​ная в мировое экономическое пространство, достаточно пол​но реализующая преимущества международного разделения труда, новых технологий, активно использующая различные формы мирохозяйственных связей, обусловленных процессами глобализации. В открытой экономике субъекты экономических отношений могут без ограничений совершать экспортно-им​портные операции.
По формам взаимодействия на мировом экономическом пространстве различают большую открытую и малую откры​тую экономики. Большая открытая экономика характеризу​ется тем, что оказывает существенное влияние на развитие всей мировой экономики. Малая открытая экономика не влияет на общий ход мировых экономических процессов и вынуждена подстраиваться к тенденциям развития мировой экономики.
Переход национальной экономики к определенному типу открытости дает преимущества национальной экономике в:
· углублении специализации, а следовательно, и международ​ной кооперации, что ведет к росту производительности труда;
· использовании современных мировых технологий;
· повышении конкурентоспособности отечественных произ-водителей на мировом рынке;
· повышении роста благосостояния резидентов и т. д.
Недостатками можно считать зависимость национального рынка от кризисов мегаэкономики, затрагивающих националь​ную экономику.
Индикаторами открытости национальной экономики счи​таются: экспортная и импортная квота; объем «чистого» экс​порта; внешнеторговая квота.
На степень открытости экономики влияют четыре фактора:
1. Уровень экономического развития страны, который принято измерять величиной национального дохода, приходящегося на душу населения.
2. Степень развития структуры общественного продукта.
3. Международные экономические связи долгосрочны и прочны лишь тогда, когда товарная структура экспорта и импорта дифференцирована, а степень обработки обмениваемых товаров велика.
4. Наличие в государстве производственных ресурсов, необходимых для реального сектора экономики.
5. Характер внутреннего рынка. Емкий внутренний рынок способствует расширению внешнеэкономических связей с дру​гими государствами, так как обеспечивает реализацию готового продукта в больших объемах.
(к оглавлению)

6.  Основные тенденции развития МЭ:

1. глобализация

2. интерпретация производства

3. Международная экономическая  интеграция

4. регионализация

5. транснационализация

6. локализация

Глобализация – представляет собой процесс интеграции всех мир.эк-кой, представляющий собой создания единного минрац.Р товаров услуг, раб.силы, капиталаи т.д. и единственным рычагом, кот. явл. Междунар.сотрудничество.

Материальной основой глобализации являются достижения в развитии производительных сил: в технике, технологии, транспорте и информатике, что позволяет глобально общаться людям и проводить финансовые операции по всему миру молниеносно.

Экономической основой глобализации, безусловно, является господство в мире ТНК и, в первую очередь, финансовых.

Интеграция МЭ – процесс взаимозависимости и взаимопроникновения экономик двух и более стран.

Созданию интеграционных группировок способствуют следующие условия:

· Близость уровней экономического развития и степени рыночной зрелости экономик интегрирующихся стран.
· Географическая близость интегрирующихся стран, наличие общей границы и исторически сложившихся экономических связей.
· Общность экономических и иных проблем, стоящих перед странами.
Экономический союз:

1) высший уровень интеграции, который предусматривает координацию макроэкономической политики (валютной, бюджетной, денежной); происходит согласованный отказ национальных правительств от части своих функций, уступка части государственного суверенитета в пользу надгосударственных органов;

2) высшая форма хозяйственной интеграции, которая характеризуется общими законодательными нормами, унификацией налоговой базы, введением единых стандартов в производственной и социальной сферах, переходом на единую валюту и др.

Основные интеграционные группировки мира:

·  Европейский Союз (ЕС) – наиболее развитое интеграционное экономическое объединение западноевропейских государств, которое прошло все основные этапы интеграционного процесса. В настоящее время в ЕС входит 15 государств: Бельгия, Нидерланды, Люксембург, Великобритания, Германия, Франция, Италия, Испания, Португалия, Греция, Ирландия, Дания, Швеция, Финляндия, Австрия. 

· Азиатско-Тихоокеанское экономическое сообщество (АТЭС), которое включает следующие страны: Канаду, США, Мексику, Новую Зеландию, Австралию, Папуа Новую Гвинею, Бруней, Индонезию, Малайзию, Сингапур, Таиланд, Филиппины, Южную Корею, Тайвань, КНР, провинцию Сянган, Чили, Японию, Россию, Вьетнам и Перу.

· Северо-Американская ассоциация свободной торговли (НАФТА) Североамериканское соглашение о свободной торговле, подписанное в декабре 1992 г. Мексикой, Канадой и США о взаимном развитии свободной торговли. Мощное экономическое объединение с населением 360 млн. человек и общим ВНП более 6 трлн. долл.
·  Содружество Независимых Государств (СНГ) – объединение 12 бывших республик СССР: Азербайджана, Армении, Белоруссии, Грузии, Казахстана, Киргизии, Молдавии, России, Таджикистана, Туркмении, Узбекистана, Украины, созданное в декабре 1991 г. в целях сотрудничества в политической, экономической, военной, научно-технической, культурной и других областях.

·  Ассоциация государств Юго-Восточной Азии (АСЕАН). Создана в 1967 г. В нее входят Индонезия, Малайзия, Сингапур, Таиланд, Филиппины, Бруней. В июле 1997 г. в ассоциацию приняты Бирма, Лаос и Камбоджа. Общая численность населения этой группировки 330 млн. чел., ежегодный совокупный ВНП составляет 300 млрд. долл.

· Латиноамериканская ассоциация интеграции (ЛАИ) создана в 1980 г. Членами организации являются 11 стран: Аргентина, Бразилия, Мексика, Венесуэла, Колумбия, Перу, Уругвай, Чили, Боливия, Парагвай, Эквадор. В рамках данной ассоциации образованы Андская и Лаплатская группы, Амазонский пакт. Члены ЛАИ заключили между собой соглашения о преференциальной торговле.

·  МЕРКОСУР – Общий рынок стран Южного конуса, создан в 1991 г. странами Южной Америки. В эту организацию вошли Аргентина, Бразилия, Парагвай, Уругвай.

(к оглавлению)

7. Международное разделение труда: понятие и виды.

Международное разделение труда – высшая ступень развития общественно-территориального разделения труда между странами, которая опирается на устойчивую, экономически выгодную специализацию производства отдельных стран на тех или иных видах продукции и ведет к взаимному обмену результатами производства между ними в определенных количественных и качественных соотношениях.

Суть  МРТ  заключается  в  снижении  издержек  производства  и  максимальном удовлетворении потребностей  потребителей.  Именно  МРТ  является  важнейшей материальной   предпосылкой   налаживания    плодотворного    экономического взаимодействия государств в масштабах  всей  планеты.  МРТ  —  цементирующая основа  мирового  хозяйства,  позволяющая  ему   прогрессировать   в   своем развитии,  создавать  предпосылки    для  более  полного  проявления   общих (универсальных) экономических законов, которое  дает  основание  говорить  о существовании мирового хозяйства.

Исторически и логически выделяют три вида МРТ: 

    1. Общее МРТ - разделение труда между крупными сферами материального  и нематериального производства  (промышленность,  транспорт,  связь  и т.п.). (Т.е. отраслевая специализация). С общим МРТ связано  деление стран на индустриальные, сырьевые, аграрные.

    2. Частное МРТ - разделение труда внутри крупных  сфер  по  отраслям  и подотраслям, например тяжелая и легкая промышленность,  скотоводство  и земледелие, и т.п.  (т.е.  производство  на  экспорт  определенных        видов  готовой  продукции  и  услуг).  Оно  связано   с   предметной специализацией.

    3. Единичное МРТ - разделение труда внутри одного предприятия, при этом предприятие  трактуется  широко,  как  цикл  создания   законченного товара. (Специализация на  изготовление  отдельных  узлов,  деталей, компонентов).

  Единичное и частное МРТ в значительной степени осуществляются в  рамках единых  корпораций   (транснациональных   корпораций),   которые   действуют одновременно в разных странах.

    Международное  разделение   труда   проявляется   в   двух   формах   - международной специализации  производства  и  международном  кооперировании. Международная  специализация  производства  (МСП)  -   это   основанный   на международной специализации производства  устойчивый  обмен  между  странами продуктами, производимыми ими с наибольшей экономической эффективностью.

    МСП  и  МКП  тесно  между  собой  связаны.  Они  взаимно  обуславливают существование друг друга. Без специализации не может быть кооперирования.  В то же время, если нет  потребности  в  получении  каких-либо  товаров  из-за границы в рамках кооперации, то специализации производства  не  будет  иметь

международного характера.

(к оглавлению)
8. Формы международного разделения труда. Специализация.

Международное  разделение   труда   проявляется   в   двух   формах   - международной специализации  производства  и  международном  кооперировании.

Международная специализация производства – форма разделения труда между странами, при которой происходит дифференциация национальных производств, занимающихся изготовлением однородных продуктов сверх своих внутренних потребностей.

Международная кооперация производства – сотрудничество национальных экономических комплексов в целях взаимодополнения и координации производственных циклов; процесс установления и развития производственных связей между фирмами разных стран на базе разделения труда, специализации производства в целях большей загрузки производственных мощностей, налаживания массового производства, повышения производительности труда, снижения издержек производства, ускорения НТП и повышения эффективности производства.   

 МСП  и  МКП  тесно  между  собой  связаны.  Они  взаимно  обуславливают существование друг друга. Без специализации не может быть кооперирования.  В то же время, если нет  потребности  в  получении  каких-либо  товаров  из-за границы в рамках кооперации, то специализации производства  не  будет  иметь международного характера.

(к оглавлению)
9. Место и роль Республики Беларусь в международной экономике.

Республика Беларусь располагает достаточно большим внешнеторговым потенциалом. Его основу составляет промышленность (66% валового общественного продукта), в том числе на долю машиностроения, химию и нефтехимию приходится более 40% валовой продукции. Среди стран СНГ республике принадлежит значительная доля в производстве химических волокон и нитей — 40%, фотоаппаратов — 30%, тракторов — 20%, минеральных удобрений — 20% и т.д.

В то же время структура экономики в республике долгие годы складывалась в рамках внутрисоюзного разделения труда и имеет ярко выраженный характер высокого удельного потребления энергоресурсов, металла, комплектующих и других завозимых товаров. На долю бывших союзных республик приходится около 90% вывозимой из Беларуси продукции и 77% ввозимой. Беларусь получает из бывших союзных республик примерно 95% необходимых ей чёрных металлов, 97% — цветных металлов, 81% — продукции химических отраслей, 91% — строительных материалов. Из республики в бывший Союз направляется около 89% — продукции машиностроения и металлообработки, 97% — продукции лёгкой промышленности и т.д.

В наиболее жёсткой зависимости экономика Беларуси находится от Российской Федерации. Россия обеспечивает потребности производственного потенциала Беларуси в сырьё, материалах и полуфабрикатах более чем на 60%, потребляя более 70% промышленного производства республики.

Включению республики в систему международного разделения труда способствует благоприятное геополитическое положение. По её территории проходят коммуникации, связывающие Россию с европейскими странами, Украину с государствами Балтии, страны Азии с Европой.

Внешнеэкономические связи становятся всё более важным фактором экономической стабилизации республики.

Республика Беларусь имеет экспортно-импортные связи более чем со 100 странами мира. Основные внешнеторговые партнёры республики — Россия, Германия, Великобритания, США, Польша и др.

Наибольшая доля в общем объёме экспорта принадлежит калийным удобрениям, тракторам, грузовым автомобилям, в импорте — нефти, природному газу, машинам и оборудованию, зерновым культурам, сахару.
(к оглавлению)
10. Понятие и значение международной торговли:

Международная торговля – сфера тов.-ден. отношений, представляющая собой совокупность внешней торговли всех стран мира либо сфера обмена продуктами труда (товарами и услугами) между продавцами и покупателями разных стран.

Субъекты МТ: страны мира, транснациональные и многонациональные компании, региональные интерграционные группировки.

Обьекты МТ: товар,услуга.

Товар – продукт труда человека, удолетворяющий общественную потребность, произведенный для обмена и принимающий видимую и осязаемую форму.

Услуга – предмет труда человека, также направленный на удолетворенние общественной потребности, произведенный для обмена, но принимающий форму невидимого, неосязаемого продукта.

Не все товары и услуга могут стать объектом междунар.обмена.Поэтому возникает необходимость в разграничении сщности торгуемых и неторгуемых товаров.

Торгуемые товары – товары, кот.могут передвигаться между  различными странами. Их цена определяется взаимодейсвием спроса  и предложения как на внутреннем , так ина мировом рынке.

Неторгуемые товары – товары, кот.потребляются в той же стране, где и производиться, т.е. не перемещается между странами, и цена на кот.устанавливается балансом спроса и предложения в отечественных рамках.

Виды МТ:

1. МТ товарами – форма связи между товаропроизводителями разных стран, возникающая на основе международного разделения труда и выражающая их взаимную экономическую зависимость.
2. МТ услугами – специфическая форма мирохоз.связей по обмену услугами между продавцами и покупателями разных стран.
 Роль международной торговли,  ее  значимость  в  хозяйственных  связях определяется тем, что она опосредует практически  все  виды  Междунар. разднл. труда,  связывает все страны мира в единое хозяйственное целое. Международная торговля  имеет, важнейшее значение для экономического роста и  развития  отдельных  стран  в динамично развивающейся мировой  экономике. С увеличением объема экспорта происходит расширение  внутреннего  производства товаров и услуг,  появляются  дополнительные  рабочие  места  и  осваиваются новые  производственные  мощности.  С  ростом  импорта  также  увеличиваются запасы имеющихся потребительских товаров, что связанно с  повышением  уровня жизни  и  обеспечением  средств  производства  и  соответствующих  ресурсов, необходимых для оживления производственных линий.

Международная торговля представляет собой специфическую сферу, объединяющую внешнеторговые сектора национальных экономик, т.е. совокупность торговых связей, внешнеторговых отношений всех стран мира, торгующих друг с другом.

Традиционно наиболее развитой формой международных экономических отношений является внешняя торговля. 

Внешняя торговля – коммерческая деятельность, связанная с куплей-продажей на внешнем рынке товаров, работ, услуг, результатов интеллектуальной деятельности.

По некоторым оценкам на долю торговли приходится около 80% всего объема международных экономических отношений. Для любой страны мира роль внешней торговли трудно переоценить. По определению американского ученого-экономиста Джеффри Сакса: «Экономический успех любой страны мира зиждется на внешней торговле. Еще ни одной стране не удалось создать здоровую экономику, изолировавшись от мировой экономической системы». 

Международная торговля является формой связи между товаропроизводителями разных стран, возникающей на основе международного разделения труда, и выражает их взаимную экономическую зависимость. В основе международной торговли лежит международная специализация.

В современных условиях активное участие страны в мировой торговле связано со значительными преимуществами. Оно позволяет более эффективно использовать имеющиеся в стране ресурсы, приобщиться к мировым достижениям науки и техники, в более сжатые сроки осуществить структурную перестройку своей экономики, а также более полно и разнообразно удовлетворять потребности населения.

Объем международной торговли определяется путем суммирования объемов экспорта, обычно в долларах США и в ценах FOB. Объемы международной торговли в 20-м веке выросли совершенно беспрецедентно. Если в 1913 году годовой оборот мировой торговли составлял 20 млрд. долларов США, то в 1996 году вырос более чем до 10 трлн. долларов США, в 2001 году - более 12 трлн. долларов США, в 2003 году - более 18 трлн. долларов. 

(к оглавлению)

11. Классические теории мировой торговли:

Выделяют следующие классические теории мировой торговли:

· меркантилистская;

· теория абсолютных преимуществ (А. Смит);

· теория сравнительных преимуществ (Д. Рикардо);

· теория соотношения факторов производства (Хекшера-Олина).

Меркантилистская теория международной торговли (ХVI-ХVIII вв.)

Меркантилисты (Томас Ман, Чарльз Давенант, Жан Батист Кольбер, Уильям Петти) придерживались статистического взгляда на мир, который, с их точки зрения, располагал лишь ограниченным количеством богатства. Поэтому богатство одной страны могло увеличиться только за счет обнищания другой.

Ассоциируя богатство страны с количеством золота и серебра, которыми она располагает меркантилисты полагали, что для укрепления национальных позиций государство должно:

· поддерживать положительный платежный баланс;

· регулировать внешнюю торговлю для увеличения экспорта и сокращения импорта с помощью тарифов и квот;

· запретить вывоз сырья и разрешить беспошлинный ввоз сырья;

· запретить всякую торговлю колоний с другими странами, кроме метрополии.

Главный недостаток данной теории состоит в том, что по мнению меркантилистов, экономическая выгода стран-экспортеров оборачивается экономическим ущербом страны-импортеров.

Теория абсолютного преимущества А. Смита.

А. Смит разработал теорию абсолютного преимущества, которая утверждает, что одни страны могут производить товары более эффективно, чем другие.

По мнению А. Смита, какая-либо страна обладает абсолютным преимуществом, если есть такой товар, которого на единицу затрат она может производить больше, чем другие страны.

Однако теория абсолютного преимущества не учитывает различий стран по их производственной специализации. 

Теория сравнительных преимуществ.

Д. Риккардо развил теорию абсолютных преимуществ и показал, что торговля выгодна каждой стране, даже если ни одна из них не обладает абсолютным преимуществом в производстве конкретных товаров.

Основным доводом данной теории является то, что необходимым условием существования международной торговли выступает производство в разных странах одних и тех же товаров с разными издержками. Каждой стране целесообразно, согласно взглядам Рикардо, специализироваться на производстве таких товаров, по которым она имеет сравнительно более низкие затраты труда и капитала.

Теория соотношения факторов производства.

Примерно через 125 лет после опубликования теорий Смита и Риккардо два шведских экономиста — Эли Хекшер и Бертил Олин разработали теорию соотношения факторов производства (теория Хекшера-Олина).

В модели Хекшера-Олина используются следующие допущения: 2 фактора — труд и капитал; 2 товара с различной фактороинтенсивностью — один трудоемкий, другой капиталоемкий; 2 страны в различной степени наделенные факторами производства — в одной стране капитала относительно больше; в другой стране труда относительно больше; одинаковая технология производства; полная внутренняя мобильность факторов и абсолютная внешняя мобильность.

В теории Э.Хекшера-Б.Олина необходимо рассмотреть: Фактороинтенсивность — показатель, определяющий относительные затраты факторов производства на создание единицы товара.

Факторонасыщенность — показатель, определяющий относительную обеспеченность факторами производства. Она определяется двумя способами:

1) с помощью относительных цен каждого из факторов производства;

2) с помощью абсолютных размеров факторов производства.

Первое определение факторонасыщенности учитывает и спрос и предложение факторов, поскольку их цена сама является результатом этого соотношения. Второе определение учитывает только предложение факторов.

Теория Хекшера-Олина: страны экспортируют продукты интенсивного использования избыточных факторов и импортируют продукты интенсивного использования дефицитных для них факторов. Международная торговля есть не что иное, как скрытый экспорт капитала из капиталообеспеченной страны и труда из трудообеспеченной. Однако данные выводы не подтверждаются на практике: трудонасыщенные страны экспортируют капиталоемкую продукцию, тогда как капиталонасыщенные - трудоемкую.

Классические теории создали основу для развития современных теорий международной торговли.

(к оглавлению)

12. Современные теории мировой торговли:

Эти теории относятся к группе новейших теорий неоклассической школы. На современной этапе неоклассическая школа сосуществует с неотехнологической, получившей развитие с середины ХХ века на основе НТР.

К неотехнологическим относятся следующие теории:

· теория технологического разрыва М.Познера (1961 г.);

· теория эффекта масштаба Кэмпа (1964 г.) и несовершенной конкуренции П.Кругмана (1979 г.);

· теория жизненного цикла продукта Р.Вернона (1966 г.);

· теория внутриотраслевой торговли Б.Баласа (1967 г.);

· теория конкурентного преимущества нации М.Портера (1986 г.).

Одним из направлений неотехнологических теорий является теория жизненного цикла продукта. Суть ее в том, что каждый новый продукт проходит цикл, включающий стадии внедрения, расширения, зрелости и старения, на основе которого могут быть объяснены современные потоки обмена готовыми изделиями между странами. 

Другой подход, основанный на стороне производства, используется в теории эффекта масштаба.

Основная идея этой теории состоит в том, что по мере возрастания масштабов производства себестоимость единиц товара снижается. Это происходит в силу следующих причин:

1) роста специализации; 2) неделимости производства; 3) технологической экономии.

Для определения за счет каких структурных сдвигов происходит рост производства выделяют внешний и внутренний эффекты масштаба.

Внешний эффект масштаба предполагает, что увеличивается количество фирм, производящих один и тот же товар, тогда как размер каждой из них остается неизмененным. В этом случае рынок остается в достаточной степени конкурентным.

Внутренний эффект масштаба предполагает, что объем производства товаров остается прежним, а количество фирм, производящих его сократится. Таким образом, внутренний эффект масштаба ведет к возникновению несовершенной конкуренции. Экстремальным случаем внутреннего эффекта масштаба является чистая монополия.

Наиболее значительными были исследования М.Портера, которому удалось в своей теории конкурентных преимуществ нации примирить взгляды классических и неоклассических экономистов со взглядами представителей неотехнологической школы.

Конкурентоспособность страны, по М.Портеру, в международном обмене определяется взаимодействием и взаимосвязью четырех основных компонентов:

1) факторные условия; 2) условия спроса на товары и услуги; 3) стратегия фирм  данной страны, их структура и соперничество; 4) характер родственных и поддерживающих отраслей, имеющихся в стране.

В эту систему также включают случайные события и действия правительства, которые могут или усиливать, или ослаблять конкурентные преимущества страны.

Модель технологического разрыва. Основы этой модели предложены английским экономистом М.Познером. согласно данной концепции, страна (фирма), производя новый продукт, в течение определенного времени обладает так называемой квазимонополией. Не имея конкурентов на мировом рынке, она получает дополнительную прибыль от экспорта новой продукции. Кроме того, технические новшества позволяют стране (фирме) производить товары традиционного экспорта с меньшими издержками. Сверхприбыль  страна  будет получать до тех пор, пока другие страны не скопируют ее нововведения. 

Новые теории торговли:

А) Экономия на масштабе (Р. Джонс, 1968; М. Кемп, 1969). Под экономией на масштабе понимается сокращение средних издержек по мере расширения масштаба производства: если пропорциональное увеличение всех применяемых факторов приводит к увеличению объема выпуска в большей степени, чем увеличилось количество применяемых факторов . 

Б) Торговля,    основанная    на    дифференциации    продукта    (П. Кругман, 1979).

Для совр. производства хар-ен, главным образом, выпуск не однородной, а дифференц. продукции. Стране целесообразно ограничиться относительно небольшим количеством производимых моделей, импортируя другие варианты аналогичной продукции. Выигрыш потребителя от такой торговли будет выражаться в расширении выбора и более низких ценах в результате экономии на масштабе.

В) Технологический разрыв и модель жизненного цикла продукта.

Разработана американским экон. М. Познером в 1961 г., предпол., что сущ. часть торговли между разв. странами основыв. на внедрении новых продуктов и тех. процессов. Производители страны, в которой впервые осуществляются соответветствующие инновации, на какое-то время становятся монополистами на мировом рынке. В течение этого периода такие производители оказываются в весьма выгодном положении. 

(к оглавлению)
16. Торги и аукционы: понятие, виды, проведение:

Аукцион – это специально организованный, периодически действующий рынок, на котором осуществляются сделки купли-продажи путем ценового состязания между покупателями. Международные товарные аукционы (МТА) как особые специально организованные рынки в заранее обусловленных местах действуют с определенной периодичностью в установленные сроки. 

На аукционе производится продажа товаров, обладающих индивидуальными свойствами. 

Основными предметами торга на международных аукционах являются пушно-меховые товары (сырье и переработанные), немытая шерсть, щетина, чай, табак, овощи, фрукты, цветы, рыба, тропические породы леса, скот (в основном лошади). Для таких товаров, как пушнина, немытая шерсть, чай, табак, аукционная форма является важнейшей формой реализации на международном рынке. 

Организаторами товарных аукционов могут быть отдельные крупные торговые компании, союзы или ассоциации продавцов или специальные аукционные брокерские фирмы.

Техника проведения международных аукционов:

I этап – подготовка:

В течение подготовительного периода проводится подготовка товара к реализации, составляются каталоги, осуществляется рекламная деятельность. Крупные партии товара разбиваются на так называемые лоты. В лот подбирается товар, одинаковый по качеству. Каждому лоту присваивается номер, под которым он заносится в каталог данного аукциона с указанием характеристик лота. Несколько лотов, обладающих одинаковыми качественными показателями, образуют так называемые стринги. По завершению сортировки товара выпускается каталог. II этап – осмотр: Как уже указывалось выше, предварительный осмотр товаров является обязательным, так как по условиям аукционного торга в случае обнаружения дефектов в товаре (кроме скрытых) претензии после покупки не принимаются. Осмотр товаров проводится в специальных помещениях, где размещаются отобранные от каждого лота образцы товаров. На аукционе пищевых товаров устраивается дегустация. III этап – аукционный торг: Главным этапом аукциона является торг, который проводит аукционист совместно с ассистентами. При гласном способе аукционист объявляет номер лота, выставляемого на продажу, называет начальную цену и спрашивает: «Кто больше?». 

При негласном способе покупатели подают покупателю знак о согласии поднять цену. Надбавка к цене стандартна и оговорена в правилах торгов. Существуют аукционы с понижением цен («голландские»). Они проводятся с постепенным понижением первоначально объявленной цены на заранее установленные скидки. Партию товара приобретает тот, кто первый из участников скажет «да».Автоматизированный торг применяется и при повышении цен, по мере увеличения которых покупатели отпускают электрические кнопки. Товар приобретает тот, кто остался последним не отпустившим кнопку. IV этап – оформление и исполнение аукционной сделки: Заключительный этап аукциона состоит в оформлении аукционной сделки и сдаче товара покупателю. Оформление сделки осуществляется администрацией аукциона на основании записей, сделанных помощником аукциониста.

Одной из наиболее распространенных в современной международной практике форм торговли, являются торги (тендеры). Торги – это способ закупки товаров, размещения заказов и выдачи подрядов, при котором покупатель (заказчик) объявляет конкурс для продавцов (подрядчиков) на поставку товара, предоставление услуг или осуществление работ с заранее определенными характеристиками и после сравнения полученных к определенному сроку предложений выбирает наиболее выгодное (по цене и другим коммерческим или техническим условиям). Проведение международных торгов предполагает привлечение иностранных участников. Номенклатура товаров, выставляемых на торги, широка и разнообразна, включает как товары в материально-вещественной форме, так и услуги. Организаторами торгов могут выступать правительственные органы, муниципальные советы, общественные организации и частные фирмы различных стран.

Порядок проведения международных торгов регламентируется рядом документов, имеющих различный правовой статус. Среди них можно выделить:

1)  международные соглашения; ГАТТ/ВТО «О правительственных закупках», принятое в ходе Токийского раунда переговоров в 1979 году.

2) рекомендации международных организаций;

3) национальные законодательные акты.

Государственное регулирование процедуры международных торгов осуществляется в ряде стран с целью упорядочения притока иностранного предпринимательского капитала и защиты интересов местных фирм. 

В ряде стран не допускаются к торгам те иностранные участники, которые в своих предложениях не предусматривают передачу части подряда местным фирмам.

(к оглавлению)
Классификация и виды торгов:

Торги можно классифицировать следующим образом:

· по виду предмета торгов (торги на право заключения договора купли-продажи или договора подряда);

· по составу участников (торги национальные (местные) и международные; торги с участием единичных участников и торги с участием групповых объединений (консорциумов));

· по финансовым условиям (торги с предложением цены участникам и торги с предложением участникам скидки с максимальной цены, установленной заказчиком);

· по степени первичности выставляемого заказа (первичные торги, вторичные, третичные);

· по степени информированности участников (гласные и негласные торги);

· по способам отбора участников (открытые и закрытые (ограниченные), единичные торги).

1. Открытые торги В них могут принять участие все желающие фирмы. Разновидностью открытых торгов являются открытые торги с предварительной классификацией. Они проводятся в два тура. В первом туре принимают участие все желающие соискатели. Они представляют в тендерные комитеты материалы, подтверждающие их компетентность и опыт в выполнении подобных заказов. В материалах перечисляются объекты, в сооружении которых они принимали участие, приводятся отзывы покупателей и заказчиков. Затем производится отбор фирм – предквалификация. Во втором туре участвуют только фирмы, отобранные тендерным комитетом на основе анализа представленных материалов.

2. Закрытые торги Приглашения к участию в таких торгах рассылаются устроителями наиболее известным и авторитетным поставщикам и подрядчикам, руководствуясь своими критериями отбора. Закрытые торги обычно проводятся на поставки дорогостоящего оборудования с высокими техническими характеристиками и на сложные подрядные работы, требующие высокой квалификации.

3. Единичные торги В этом случае привлекается к участию одна фирма, но соблюдается вся внешняя процедура торгов по правилам данной страны. Такие торги проводятся в исключительных случаях, когда необходимый товар можно приобрести только у единственной фирмы – монополиста, а заключение прямого контракта запрещается законами данной страны.

4. Гласные торги При гласных торгах цены, предложенные соискателями, объявляются публично в присутствии представителей всех участников торгов в назначенный день и час при открытии торгов. 

6. Негласные торги При негласных торгах не объявляется ни состав участников, ни предложенные ими цены. Решение о победителях сообщается в конфиденциальном порядке. 

Организация и техника проведения торгов:

Весь процесс проведения торгов можно разделить на несколько основных этапов: 

1. Подготовка торгов.

2. Подготовка и представление предложений участниками торгов.

3. Оценка предложений участников организаторами торгов и присуждение контракта.

Подготовка торгов. Органами, осуществляющими торги явл. тендерные комитеты. В состав комитетов включаются представители заинтересованных министерств и ведомств, независимые эксперты. 

Тендерный комитет в соответствии с национальным законодательством принимает решение о виде торгов, сроках и условиях их проведения, разрабатывает тендерную документацию, при необходимости определяет порядок предквалификационного отбора и публикует объявления о торгах в средствах массовой информации.

Тендерная документация может быть разделена на несколько частей по видам содержащейся в ней информации:

· инструкция участникам тендера;

· коммерческая часть;

· техническая часть;

· проформы контракта.

Предварительная квалификация участников. Подготовка и представление предложений участниками торгов. Тендерное предложение участника обычно состоит из двух основных разделов: технического и коммерческого. Предложение должно быть подано в конкретные сроки. Вместе с подачей предложения участник должен внести определенное обеспечение, гарантирующее его безотзывность в течение заявленного срока. Сумма обеспечения составляет 3-5 % от ориентировочной стоимости заказа. Оценка предложений и присуждение контракта. Все поданные предложения вскрываются в ходе специальной церемонии, которая происходит в присутствии членов тендерного комитета в назначенный организаторами срок и в определенном месте. 

(к оглавлению)
17. Понятие и классификация международных услуг:

Услуга представляет собой специфический продукт труда, который не приобретает вещественной формы, и потребительная стоимость которого в отличие от вещного продукта труда заключается в полезном эффекте живого трудаПод экспортом понимается предоставление нерезиденту, под импортом – получение от нерезидента различных видов услуг. 
1. Деловые услуги – 46 отраслевых видов услуг.

2. Услуги связи – 25 видов.

3. Строительные и сопутствующие им услуги – 4 вида.

4. Дистрибьюторские услуги – 5 видов.

5. Общеобразовательные услуги – 5 видов.

6. Услуги по защите окружающей среды – 4 вида.

7. Финансовые услуги, включая страхование – 17 видов.

8. Услуги по охране здоровья – 4 вида.

9. Туризм и путешествия – 4 вида.

10. Услуги в области организации досуга, культуры и спорта – 5 видов.

11. Транспортные услуги – 33 вида.

12. Прочие услуги.

Классификация услуг основана на Международной стандартизированной промышленной классификации, принятой ООН и признаваемой в большинстве стран мира. 

Существует и классификация услуг, в соответствии с которой услуги подразделяются на:

· не торгуемые; 

· торгуемые.

В аналитических целях огромное разнообразие торгуемых услуг может быть сгруппировано по другим признакам. В случае расширительного подхода к классификации услуг, который принят во Всемирном банке, учитывается движение дохода. В соответствии с этим подходом услуги могут подразделяться на:

• факторные услуги – платежи, возникающие в связи с международным движением факторов производства, прежде всего, капитала и рабочей силы (доходы на инвестиции, роялти и лицензионные платежи, зарплата, выплаченная нерезидентам);

• не факторные услуги – остальные виды услуг (транспортные, путешествия и другие нефинансовые услуги). 
Эта классификация очень важна для обсуждения проблем регулирования международной торговли услугами в рамках ГАТТ/ВТО, которые в большей степени затрагивают не факторные услуги. Хотелось бы отметить, что оказание услуг достаточно часто происходит одновременно с продажей товаров или предоставлением инвестиций той или иной стране.

Существует также классификация услуг в зависимости от способа доставки их потребителю:

• услуги, связанные с инвестициями – банковские, гостиничные и профессиональные;

• услуги, связанные с торговлей – транспорт, страхование и т.д.;

• услуги, связанные одновременно с инвестициями и торговлей – связь, строительство, компьютерные и информационные услуги, личные, культурные и рекреационные услуги.

Согласно классификации, используемой для статистического учета в Республике Беларусь, основные виды международных услуг включают транспортные услуги, поездки (туристические услуги), услуги связи, строительные услуги, страховые услуги, финансовые услуги, компьютерные и информационные услуги, прочие деловые услуги.

К транспортным услугам относятся все виды транспортного обслуживания, осуществляемого и транспортными средствами: воздушным, железнодорожным, автомобильным, внутренним водным, морским и прочими видами, включая трубопроводный. Туристические услуги охватывают доходы (расходы) от иностранного туризма и включают, главным образом, услуги гостиниц, мест общественного питания. Услуги связи включают операции между резидентами и нерезидентами по обслуживанию систем связи. К строительным услугам. Страховые услуги включают различные виды страхования, осуществляемого страховыми компаниями данной страны для зарубежных партнеров и наоборот. Финансовые услуги охватывают услуги, предоставляемые финансовыми посредниками в связи с предоставлением кредитных линий, по операциям с ценными бумагами, аккредитивами, банковскими акцептами, финансовым лизингом, операциям с иностранной валютой и т.д. Компьютерные и информационные услуги. Государственные услуги содержат все виды услуг, связанных с деятельностью сектора государственного управления, международных и региональных организаций. Прочие деловые услуги охватывают различные виды международных услуг: юридические и бухгалтерские услуги, консультационные услуги в области управления и в сфере связей с общественностью; услуги в области рекламы и изучения конъюнктуры рынка;

(к оглавлению)
18. Объём и структура международной торговли услугами

М\н торговля услугами - специфическая форма мирохозяйственных святей по обмену услугами между продавцами и покупателями разных стран. Услуга - разнообразные виды деятельности, не имеющего материального носителя в явном виде. 

2 вида услуг: 

1. услуги, которые опосредуются вещно, они связаны с потребительскими товарами (материальные); 

2. услуги, не связанные с материальными продуктами. Их действие направлено на человека или на условия, в к-ых он находится, их пр-во неотделимо от потребления (нематери-альные). 

Специфической отраслью услуг является м\н туризм (м\н перемещения людей или путешествия), представляющие собой специфическую категорию МТ. Туристич-е услуги в м\н товарообороте выступают неким «невидимым товаром», он становится важным, иногда и единственным источником дохода для многих развитых и развивающихся стран).

160 видов услуг, разделенных на 12 основных разделов (по классификатору ООН): 

1. Деловые услуги 

2. Услуги связи 

3. Строительные и инжиниринговые услуги 

4. Дистрибьюторские услуги 

5. Общеобразовательные услуги 

6. Услуги по защите окружающей среды 

7. Финансовые услуги и страхование 

8. Услуги по охране здоровья и соц. услуги 

9. Туризм и путешествия 

10. Услуги в области организации досуга, культуры и спорта 

11. Транспортные услуги 

12. Прочие услуги. 

Особенности по сравнению с МТ товарами: 

1. регулируются не на границе, а внутри страны положениями внутреннего законодательства. Отсутствие или наличие факта пересечения услугой границы не может выступать критерием экспорта услуги 

2. услуга не подлежат хранению. Экспорт (импорт) услуг часто требует непосредственной встречи продавца и покупателя. 

3. ассортимент услуг, предлагаемый на мировых рынках < ассортимента на внутреннем рынке и < номенклатуры товаров, вовлеченных в м\н товарооборот 

4. имеет специфическую нормативно-правовую базу своего регулирования. Производство и реализация услуги имеет большую гос. защиту. 

5. м\н торговля услугами нах. в тесной взаимосвязи с торговлей товарами и оказывает на нее сильное воздействие. 

6. не все виды услуг в отличие от товаров могут являться предметом торговли. Услуги, поступающие в личное потребление, не могут быть вовлечены в хозяйственный м\н оборот.

Тенденции развития: 

· снижение доли транспортных услуг, 

· увеличение доли туризма в экспорте услуг 

· развитие сегмента «особые частные услуги», куда входят финансовые услуги (страхование, аудиторские и т.д.) 

· сокращение доли официальных и правительств услуг 

Высокоперспективным и динамичным видом услуг становится обслуживание рынка по системе Интернет (Эл. торговля). Интернет предлагает новые услуги по использованию Эл. денег. 

Основные формы услуг для предпринимательства 

· менеджмент, 

· аудит, 

· лизинг, 

· франчайзинг (система передачи или продажи лицензий на технологию и товарный знак), 

· «ноу-хау» и др.

(к оглавлению)
19. Международный инжиринг: понятие и виды:

Как самостоятельный вид международных коммерческих операций инжиниринг (англ. Engineering - изобретательность, знание) представляет собой инженерно-консультационные услуги по созданию предприятий и объектов. 

Инжиниринг является определенной формой экспорта услуг (передачи знаний, технологии и опыта) из страны производителя в страну заказчика. Он охватывает комплекс работ по проведению предварительных исследований, подготовке технико-экономического обоснования, комплекта проектных документов, а также разработке рекомендаций по организации производства и управления, эксплуатации оборудования и реализации готовой продукции.
Всю совокупность услуг инжиниринга можно разделить на две группы:
1) услуги, связанные с подготовкой производственного процесса;
2) услуги по обеспечению нормального хода процесса производства и реализации продукции, т.е., рентабельного производства.
Кроме того, к инжиниринговым услугам относят деятельность, связанную с оптимизацией процессов эксплуатации, управления предприятием и реализацией его продукции. 

В состав первой группы входят предпроектные услуги, проектные, послепроектные, специальные услуги. Предпроектные услуги включают изучение рынка, осуществление полевых исследований, разведку ископаемых, застройку регионов и т.п.
Проектные услуги включают базисный и детальный инжиниринг. Базисный инжиниринг - это подготовка предварительных исследований и проектов, генерального плана, оценка стоимости проекта и т.п. Детальный инжиниринг - это представление предложений по окончательному проекту, подготовка рабочих чертежей, технической документации и т.п.
Послепроектные услуги включают в себя услуги по подготовке контракта, организации торгов, ведению проекта, надзору и инспекции за осуществлением работ, проведению приемных испытаний, подготовке персонала и условий для сбыта продукции.
Специальные услуги - это услуги, обусловленные конкретными проблемами создания данного объекта (экономические исследования, юридические процедуры и т.п.).
В основе организации международной торговли инжиниринговыми услугами лежит заказной метод осуществления работ, базирующийся на контракте, заключенном между заказчиком и зарубежной инжиниринговой фирмой.
В международной торговле инжиниринговыми услугами выбор фирмы-исполнителя происходит в процессе прямых переговоров или в ходе подрядных торгов (тендеров).

В международной практике оказание инжиниринговых услуг нередко сопровождается передачей заказчику прав на использование запатентованных технических решений, технологических процессов и «ноу-хау». Это ведет иногда к смешению понятий «инжиниринговые услуги» и «обмен технологией». В действительности инжиниринговые услуги - это способ (форма) передачи новых технологических и других знаний, но сами услуги представляют собой товар, отличный от технологии.
В случае, когда оказание инжиниринговых услуг сопровождается передачей технологий, подобное действие в западных странах определяется термином «техническое содействие».
Техническое содействие осуществляется, как правило, генеральным подрядчиком или владельцем технологии либо консультантом.
Техническое содействие может заключаться не только в передаче технологии, ее использовании, эксплуатации и ремонте, но и в организации и проведении консультантом обучения и профессиональной подготовки специалистов заказчика (консультационный инжиниринг).
В настоящее время консультационный инжиниринг играет важную роль в продвижении крупных компаний по производству машин и оборудования на международные рынки. Зарубежные специалисты, подчеркивая значимость инженерного консультирования, отмечают, что девиз капитализма XIX в. «торговля идет за флагом» в наше время сменился на девиз «торговля следует за техническими услугами».
В последнее время на международном рынке услуг появился новый вид услуг - услуги реинжиниринга, которые оказывают зарубежные реинжиниринговые фирмы.

(к оглавлению)
20. Международный консалтинг: понятие, виды

Консалтинг – это профессиональная помощь со стороны специалистов по управлению хозяйством руководителям и управленческому персоналу различных организаций (клиенту) в анализе и решении проблем их функционирования и развития, осуществляемая в форме советов, рекомендаций и совместно вырабатываемых с клиентом решений.

Консалтинговые услуги чаще всего осуществляются в форме консалтинговых проектов, а не в форме устных, разовых советов. Они включают в себя следующие основные этапы:
1) диагностика (выявление проблем);
2) разработка решений;
3) внедрение решений.
В Европейском справочнике-указателе консультантов по менеджменту в настоящее время выделено 84 вида консалтинговых услуг, объединяемых в 8 групп. Классификация видов консалтинговых услуг приведена ниже.
1. Общее управление.(1.01. Определение эффективности системы управления. 1.02. Оценка бизнеса. 1.03. Управление нововведениями. 1.04. Определение конкурентоспособности / изучение конъюнктуры рынка. 1.05. Диверсификация или становление нового бизнеса. 1.06. Международное управление. 1.07. Оценка  управления. 1.08. Слияние и приобретение. 1.09. Организационная структура и развитие. 1.10. Приватизация.
1.11. Управление проектом. 1.12. Управление качеством. 1.13. Реорганизация инженерных служб. 1.14. Исследование и развитие. 1.15. Стратегическое планирование.) 

2. Администрирование. (2.01. Анализ работы канцелярии. 2.02. Размещение и перемещение отделов.
2.03. Управление офисом. 2.04. Организация и методы управления. 2.05. Регулирование риска. 2.06. Гарантии безопасности. 2.07. Планирование рабочих помещений и их оснащение.)
3. Финансовое управление. (3.01. Системы учета. 3.02. Оценка капитальных затрат. 3.03. Оборот фирмы.
3.04. Снижение себестоимости. 3.05. Неплатежеспособность (банкротство). 3.06. Увеличение прибыли.
3.07. Увеличение доходов. 3.08. Налогообложение. 3.09. Финансовые резервы.)
4. Управление кадрами. ( 4.01. Профессиональное движение и сокращение штатов. 4.02. Культура корпорации. 4.03. Равные возможности. 4.04. Поиск кадров. 4.05. Отбор кадров. 4.06. Здоровье и безопасность.
4.07. Программы поощрение. 4.08. Внутренние связи. 4.09. Оценка работ. 4.10. Трудовые соглашения и занятость. 4.11. Обучение менеджменту. 4.12. Планирование рабочей силы. 4.13. Мотивация. 4.14. Пенсии.
4.15. Анализ функционирования. 4.16. Психологическая оценка. 4.17. Вознаграждение. 4.18. Повышение квалификации работников.)
5. Маркетинг. ( 5.01. Реклама и содействие сбыту. 5.02. Корпоративный образ и отношения с общественностью. 5.03. Послепродажное обслуживание заказчиков. 5.04. Дизайн. 5.05. Прямой маркетинг.
5.06. Международный маркетинг. 5.07. Исследование рынка. 5.08. Стратегия маркетинга. 5.09. Разработка новой продукции. 5.10. Ценообразование. 5.11. Розничная продажа и дилерство. 5.12. Управление сбытом.
5.13. Обучение сбыту. 5.14. Социально-экономические исследования и прогнозирование.)
6. Производство. ( 6.01. Автоматизация. 6.02. Использование оборудования и его техническое обслуживание.
6.03. Промышленный инжиниринг. 6.04. Переработка материалов. 6.05. Регулирование внутреннего распределения материалов. 6.06. Упаковка. 6.07. Схема организации работ на предприятии. 6.08. Конструирование и совершенствование продукции. 6.09. Управление производством. 6.10. Планирование и контроль за производством. 6.11. Повышение производительности. 6.12. Закупки. 6.13. Контроль качества.
6.14. Контроль за поставкой узлов и деталей.)
7. Информационная технология. ( 7.01. САПР/АСУ. 7.02. Применение компьютеров в аудите и оценке.
7.03. Электронная издательская деятельность. 7.04. Информационно-поисковые системы. 7.05. Административные информационные системы. 7.06. Проектирование и разработка систем. 7.07. Выбор и установка систем.)
8. Специализированные услуги.( 8.01. Обучающее консультирование. 8.02. Консалтинг по управлению электроэнергетикой. 8.03. Инженерный консалтинг. 8.04. Экологический консалтинг. 8.05. Информационный консалтинг. 8.06. Юридический консалтинг. 8.07. Консалтинг по управлению распределением материалов и материально-техническому снабжению. 8.08. Консалтинг в государственном секторе. 8.09. Консалтинг по телекоммуникациям. Приведенная классификация является предметной. Консультанты вырабатывают рекомендации по выполнению вышеперечисленных функций менеджеров. 

(к оглавлению)
21. Международный лизинг: понятие, виды:

По определению Европейской федерации национальных лизинговых ассоциаций под лизингом понимается аренда основных средств производства, а также других товаров для их использования в производственных целях арендатором, в то время как арендодатель сохраняет право собственности на них до конца сделки.

Таким образом, международный лизинг это лизинг, при котором участники сделки находятся в разных странах (лизинговая компания, арендатор, поставщик).

В рамках международного лизинга выделяют:

• прямой зарубежный лизинг – арендная сделка между юридическими лицами разных стран;

• косвенный международный лизинг – арендатор и арендодатель являются юридическими лицами одной страны, но капитал последнего частично принадлежит иностранным фирмам, либо если арендодателем выступает дочерняя компания иностранной ТНК.

В свою очередь прямой зарубежный лизинг подразделяется на:

1) сделки, при которых лизинговая компания покупает оборудование у национальной фирмы, а затем предоставляет его за границу арендатору – экспортный лизинг; 

2) сделки, при которых арендодатель покупает оборудование у иностранной фирмы, а затем предоставляет его отечественному арендатору – импортный лизинг.

Основными документами, регулирующими отношения по международному лизингу, являются Конвенция о межгосударственном лизинге, которая была принята 25.11.1998г. (г.Москва) и Конвенция УНИДРУА «О международной финансовой аренде (лизинге)» от 28.05.1988 г. (г.Оттава). Конвенция вступила в силу с 01.05.1995 года, Республика Беларусь присоединилась к ней в 1998 году.

По отношению к арендуемому имуществу лизинг делится на: 

• чистый, когда все расходы по обслуживанию имущества принимает на себя лизингополучатель и переводит лизингодателю чистые платежи; • полный или «мокрый», когда лизингодатель принимает на себя все расходы по обслуживанию имущества; его используют, как правило, сами изготовители оборудования; по стоимости он один из самых дорогих; • частичный (с частичным набором услуг), когда на лизингодателя возлагаются лишь отдельные функции по обслуживанию имущества.

По типу финансирования лизинг делится на:

• срочный, когда имеет место одноразовая аренда имущества; • возобновляемый (револьверный), при котором после истечения первого срока договор лизинга продлевается на следующий период; при этом объекты лизинга через определенное время в зависимости от износа и по желанию лизингополучателя могут быть заменены на более совершенные образцы.

В зависимости от состава участников (субъектов) сделки различают следующие виды лизинга:

• прямой лизинг, при котором собственник имущества (поставщик) самостоятельно сдает объект в лизинг (двусторонняя сделка); по сути, эту сделку нельзя назвать классической лизинговой сделкой, так как в ней не участвует лизинговая компания; • косвенный лизинг, когда передача имущества в лизинг происходит через посредника; такого рода сделка схожа с классической лизинговой операцией, так как в ней участвуют поставщик, лизингодатель и лизингополучатель, причем, каждый из них выступает самостоятельной стороной сделки; • раздельный лизинг (лизинг с участием множества сторон); он распространен как форма финансирования сложных крупномасштабных объектов (авиатехника, морские и речные суда, буровые платформы и т.д.) при участии нескольких компаний поставщиков, лизингодателей, банков с применением страхования имущества с помощью страховых пулов.

По типу имущества различают:

• лизинг движимого имущества (оборудование, техника, автомобили, суда, самолеты и т.д.) в том числе нового и бывшего в употреблении; • лизинг недвижимости (здания, сооружения).

По степени окупаемости имущества лизинг подразделяется на:

• лизинг с полной окупаемостью; • лизинг с неполной окупаемостью, при котором в течение срока действия одного лизингового договора происходит частичная амортизация имущества.

В соответствии с признаками окупаемости выделяют финансовый и оперативный лизинг. 

Финансовый лизинг, при котором лизинговые платежи в течение договора лизинга, заключенного на срок не менее одного года, возмещают лизингодателю стоимость объекта лизинга в размере не менее 75 процентов его первоначальной (восстановительной). 

Оперативный лизинг - вид лизинга, заключаемого на срок меньший, чем амортизационный период. После окончания договора о лизинге предмет лизинга возвращается лизингодателю и вновь сдается в лизинг. 

(к оглавлению)

22. регулирование международной торговли услугами:

Специализированные межправительственные организации, как, например, ИКАО - Организация международной гражданской авиации, ВТО - Всемирная туристическая организация, ИМО - международная морская организация специализируются на регулировании услуг в рамках отдельных отраслей. Например, в рамках ИКАО осуществляется унификация правил полетов и эксплуатации воздушного транспорта, аэродромов, аэронавигационных сооружений.
В 1986 году на совещании в г. Пунта дель Эсте (Уругвай) была достигнута договоренность о создании специальной группы и начале обсуждения вопроса торговли услугами на глобальном уровне. Переговоры об услугах были вынесены за официальные рамки ГАТТ и проводились параллельно с обсуждением вопроса о торговле товарами. Результатом длительных переговоров явилось принятие специального соглашения, получившего название ГАТС (Генеральное соглашение по торговле услугами), состоящее из трех частей. Оно включало, во-первых, рамочное соглашение, определяющее общие принципы и правила регулирования торговли услугами, специальные соглашения, приемлемые для отдельных сервисных отраслей, а также список обязательств национальных правительств по ликвидации ограничений в сервисных отраслях.
Результатом переговоров в рамках Уругвайского Раунда было подписание Соглашения о либерализации торговли услугами. Регулированию подверглись услуги в области телекоммуникаций, финансов и транспорта. По настоянию Европы и, прежде всего Франции, беспокоившейся за сохранение самобытности своей национальной культуры, из сферы действия соглашения были исключены вопросы экспортной продажи кинофильмов и телепрограмм.
С 1 января 1995 года Соглашение о регулировании торговли услугами вошло в качестве неотъемлемой и составной части в пакет документов о создании Всемирной торговой организации.

(к оглавлению)
23. Международный технологический обмен: сущность и формы:

Можно выделить 3 группы способов передачи технологий:

1. внутрифирменный обмен между материнскими компаниями транснациональных корпораций и их заграничными дочерними фирмами (на него приходится 2/3 мировой торговли технологиями);

2. межфирменный обмен между независимыми фирмами;

3. межфирменные поставки машин, оборудования и другой промышленной продукции, которые сопровождаются передачей технологий.
Понятие международного технологического обмена, как правило, толкуется двояко: в широком смысле под ним подразумевается проникновение любых научно-технических знаний и обмен производственным опытом между странами, а в узком – передача научно-технических знаний и опыта, относящихся к воспроизводству технологических процессов.

Можно выделить следующие виды передаваемых технологий:

1. Знания и опыт, воплощенные в форму объектов промышленной собственности, охраняемых законом (изобретения, полезные модели, промышленные образцы и т.д.).

Критериями охраноспособности (патентоспособности) изобретения обычно являются новизна, изобретательский уровень и промышленная применимость.

Согласно патентному законодательству патент действует только на территории той страны, где он выдан. Поэтому для обеспечения патентной защиты изобретения в других странах необходимо запатентовать там данное изобретение. Если импортные товары не обладают патентной чистотой, то их ввоз обычно запрещается (средство протекционизма).  Полезные модели иногда называют «малыми изобретениями», защищаются не во всех странах и критериев патентоспособности у них два – новизна и промышленная применимость. К полезным моделям относится конструктивное выполнение средств производства и предметов потребления, а также их составных частей. Свидетельство на полезную модель выдается на 5 лет с возможным продлением на 3 года. К промышленным образцам обычно относятся художественные или художественно-конструкторские решения изделия, определяющие его внешний вид (эстетическое оформление промышленных изделий). Промышленному образцу предоставляется правовая охрана, если он является новым, оригинальным и промышленно применимым. Свидетельство на промышленный образец выдается на 10 лет с возможным продлением на 5 лет. Товарные знаки и знаки обслуживания, фирменные наименования. 

2. Объекты промышленной собственности, не защищенные охранными документами и не опубликованные полностью или частично. Они представляют собой знания и опыт научно-технического, производственного, управленческого, коммерческого, финансового или иного характера и объединяются понятием «ноу-хау» («знаю, как делать»). В зависимости от содержания «ноу-хау» может быть конструкторское, технологическое, производственное, управленческое, коммерческое, финансовое.

Своеобразной формой передачи технологии в «чистом» виде является экспорт методов управления и организации (управленческий консалтинг).

(к оглавлению)
24. Лицензионная торговля: понятие и организация:

Если патентовладелец (лицензиар) сохраняет за собой право собственности на изобретение и лишь разрешает лицензиату (пользователю патентом) на определенное время за установленное вознаграждение использовать права, вытекающие из патента, то речь идет о продаже лицензии на основе лицензионного соглашения или договора. На основании лицензионных соглашений могут продаваться и объекты промышленной собственности, не защищенные охранным документом.

Лицензионный договор предполагается возмездным. Он может предусматривать предоставление лицензиату:

1) права использования объекта интеллектуальной собственности с сохранением за лицензиаром права его использования и права выдачи лицензии другим лицам (простая, неисключительная лицензия);

2) права использования объекта интеллектуальной собственности с сохранением за лицензиаром права его использования в части, непередаваемой лицензиату, но без права выдачи лицензии другим лицам (исключительная лицензия);

3) других видов лицензий, допускаемых законодательством.

4) Полная лизенция – лецинзиар уступает лицензиату все права на использование научно-техн.достижения в течении срока действия соглашения

По способу коммерческой реализации различают:

1. Чистые лицензии – купля-продажа чистых лицензионных прав

2. Сопуствующие лицензии – сопровождающие контрактом на поставку оборудования

Примерная структура и краткое содержание лицензионного соглашения:

1. Стороны соглашения

2. Преамбула (№ и дата выдачи патента, право собственности и т.д.)

3. Предмет соглашения (запатентованное изобретение, технологический процесс) технические знания и опыт, товарный знак и т.д.)

4. Вид лицензии (исключительная, неисключительная, полная и т.д.)

5.  Платежи

6. Обязанности лицензиара и лицензиата

7. Срок действия лицензии 

8. Условия прекращения действия соглашения

9. Юридические адреса и подписи сторон.

(к оглавлению)
25. международное регулирование передачи технологий:

Передача технологий в мировой экономике подразумевает взаимодействие партнеров на длительной основе. К основным каналам передачи технологии как объекта купли-продажи на мировом рынке относят межгосударственный (по программам научно-технического сотрудничества или внешнеторговым соглашениям), межфирменный (имеются в виду различные контракты с иностранными партнерами), а также внутрифирменный (между структурными подразделениями одной компании).

В последнее время именно внутрифирменная передача (трансферт) технологии имеет наибольшее значение по сравнению с другими каналами международного обмена. Государственная политика в области международного научно-технического сотрудничества в Беларуси основана на приоритете национальных интересов с учетом реальной геополитической ситуации в мире, ориентирована на поддержку конкурентоспособных разработок и продвижения на мировой рынок продукции, созданной на основе отечественных новых и высоких технологий. 
Формы передачи технологии могут быть коммерческими и некоммерческими. Основные формы коммерческой передачи технологии – это продажа технологий в материализованном и неовеществленном виде, научно-производственная кооперация и т.д. Некоммерческие формы включают пользование доступными источниками сведений (специальная литература, справочники, базы данных, Интернет); конференции, выставки, симпозиумы, семинары, обучение, стажировка, практика студентов и специалистов, осуществляемые на паритетных основах университетами, фирмами, организациями и др. Основной поток научно-технических знаний, передаваемых на некоммерческой основе, охватывает фундаментальные НИОКР, научные открытия, деловые игры. Распространены в мире и нелегальные формы передачи технологии. Речь идет о промышленном шпионаже и «пиратстве.

Основные каналы передачи технологий:

1. внутрифирменный 

2. межфирменный – по лицензионным, кооперационным, управленческим и другим долгосрочным соглашениям с иностраными фирмами
3. внешнеторговый – вместе с экспортными поставками машин, оборудования и другой промышленной продукции
(к оглавлению)
26. Протекционизм и фритредёрство: понятие и виды:

Основными видами современной внешнеторговой политики являются протекционизм и свободная торговля.
Под протекционизмом следует понимать экономическую политику государства, направленную на поощрение развития национальной экономики и ее защиту от иностранной конку​ренции путем установления высоких таможенных пошлин на те товары, которые внутри страны производятся в достаточном количестве. Основными целями протекционизма являются: защита от иностранной конкуренции отраслей отечественной экономики, имеющих стратегическое значение; временная защита недавно созданных отраслей отечественной экономики; расширение внешнего рынка.
Барьеры, используемые государством для защиты национальной экономики, делят на экономические и неэкономические.
К экономическим барьерам относят: таможенные пошлины, предназначенные для защиты местных производителей от иностранной конкуренции; импортные квоты, устанавливающие максимальные объемы товаров, которые могут быть ввезены в страну за какой-то период времени; экспортные ограничения (аналогично импортным квотам), когда фирмы ограничивают свой экспорт в отдельные страны.
К неэкономическим барьерам относят: бюрократические запреты в таможенных процедурах; систему лицензирования, с помощью которой ограничивается импорт товаров; введение неоправданных стандартов качества продукции; субсидиро​вание таких видов деятельности, экономическая неэффектив​ность которых признана.
Свободная торговля - это вид внешнеторговой политики, предполагающей отсутствие установленных государством ог​раничений в виде искусственных барьеров в торговле между отдельными лицами и фирмами разных стран. Юридические и физические лица свободны в принятии и реализации решений по ведению внешней торговли.
В пользу свободной торговли выдвигаются следующие ар​гументы:
· беспрепятственно осуществляемая торговля способствует
взаимовыгодному международному разделению труда;
· в большой степени увеличивает реальный национальный
продукт всех стран;
· создает возможность повышения уровня жизни на всем
земном шаре.
Следует заметить, что в «чистом виде» вышеперечисленные виды торговой политики практически никогда не используются.

(к оглавлению)
27. 28. 29. Таможенный тариф и класификация таможенных пошлин.

Эконом. последствия тарифных ограничений. Нетарифн. методы регулир. внеш. торговли.

Государственное регулирование внешней торговли основы​вается на тарифных и нетарифных методах.
· Тарифные методы предполагают использование таможен​ных тарифов.
ТАМОЖЕННЫЙ ТАРИФ - систематизи​рованный перечень таможенных пошлин, которыми облагают​ся ввозимые в страну или вывозимые из страны товары. При этом систематизация перечня товаров осуществляется по опре​деленным признакам и против каждого из товаров указывается одна или несколько ставок таможенных пошлин.
Различают два типа таможенных тарифов: простой и сложный.
· Простой тариф предусматривает для каждого товара одну ставку таможенных пошлин, которая применяется вне зависи​мости от страны происхождения товара. 
· Сложный тариф предполагает определение по каждому то​вару двух и более ставок таможенных пошлин. Он часто ис​пользуется во внешнеторговой политике государств, так как позволяет оказывать давление на одни страны, облагая их то​вары более высокими пошлинами, и предоставлять льготы дру​гим государствам, развивая с ними более тесное экономичес​кое сотрудничество. В рамках сложного тарифа выделяются: автономные, конвенционные и преференциальные ставки. Автономные ставки вводятся на основе односторонних решений органов государственной власти, являются наиболее высокими и применяются в отношении товаров, ввозимых из стран, с ко​торыми не заключены торговые договора и соглашения. Кон​венционные ставки имеют более низкую ставку тарифа, чем ав​тономные. Они определяются на базе двухстороннего или мно​гостороннего соглашения, и применяются в отношении товаров из стран, заключивших торговые договора. Преференциальные ставки предусматривают самые низкие ставки, которые уста​навливаются в соответствии с многосторонними соглашениями и применяются для создания замкнутых экономических груп​пировок, режимов ассоциаций, а также в торговле с развиваю​щимися странами.
Поскольку таможенные пошлины связаны с товарами, пе​ресекающими границу, то их подразделяют, прежде всего, на импортные, экспортные и транзитные.
Импортными пошлинами облагаются ввозимые в страну товары. Они выполняют главным образом фискальную функ​цию, обеспечивая значительную часть налоговых поступлений в бюджет.
Экспортные пошлины - это налоги, взимаемые с товаров, вывозимых за пределы страны. Они призваны ограничить экс​порт тех товаров, которые необходимы внутреннему рынку (на​пример, нефть), а также пополнить доходную часть бюджета.
Транзитные пошлины взимаются с товаров, которые пересе​кают территорию государства транзитом. 
По форме обложения различают пошлины: адвалорные, ко​торые взимаются в процентах от цены товара; специфические, взимаемые в виде опреде​ленной денежной суммы с объема, веса или штуки товара; смешанные, при которых товар может облагаться одновременно и адвалор​ной, и специфической пошлинами.
К дополнительным пошлинам относятся: антидемпинговые, компенсационные и картельные.
Антидемпинговые пошлины применяются в случае ввоза на территорию страны товаров по ценам ниже внутренних, если такой импорт наносит экономический ущерб национальным то​варопроизводителям.
Компенсационные пошлины применяются в отношении тех импортных товаров, при производстве которых прямо или кос​венно использовались субсидии, если данный импорт наносит ущерб национальным производителям аналогичной продукции. Картельные пошлины применяются против товаров, ввози​мых из тех стран, которые осуществляют в отношении данного государства дискриминацию, недружественные акты и т.п.
· Под нетарифными методами регулирования торгового оборота понимают административные количественные ограни​чения объемов импорта и экспорта.
Под количественными ограничениями импорта и экспорта понимается административная форма нетарифного регулиро​вания торгового оборота, определяющая количество и номен​клатуру товаров, разрешенных к экспорту или импорту. К ним относятся: квотирование; лицензирование; добровольные ог​раничения экспорта и соглашения об упорядочении рынка; эм​барго.
Нетарифные методы регулирования являются наиболее эф​фективным элементом осуществления внешнеторговой поли​тики, они, как правило, не связаны какими-либо между​народными обязательствами; более удобны в достижении иско​мого результата во внешнеэкономической политике. При классификации нетарифных методов используют ме​тодику, разработанную Секретариатом ВТО, в соответствии с которой они подразделяются на пять основных групп: количес​твенные ограничения импорта и экспорта; таможенные и адми​нистративные импортно-экспортные формальности; стандарты и требования к качеству товаров; ограничения, заложенные в механизме платежей; участие государства во внешнеторговых операциях.

(к оглавлению)
30. Демпинг и антидемпинговая политика:

ДЕМПИНГ представляет собой способ завоевания экспор​тером внешнего рынка путем продажи на нем своих товаров по ценам более низким, чем на внутреннем рынке. Опасность демпинга определяется его направленностью на завоевание рынка путем вытеснения с него конкурентов из числа местных производителей за счет низкой цены с последу​ющей монополизацией рынка и установлением новой, значи​тельно более высокой монопольной цены. Такой вид демпинга получил название «хищный». Он по времени действия является более продолжительным в отличие от временного или слу​чайного, предпринимаемого, в основном, для избавления от излишков продукта на зарубежных рынках без снижения цен на внутреннем рынке.
Более изощренным является демпинг, при котором первона​чально осуществляется ввоз в третью страну давальческого сы​рья по низким ценам с последующей продажей произведенной продукции в другие страны. Такой вид демпинга обозначает​ся термином «окольный» или «демпинг по технологической цепочке». Он признается более опасным, чем «хищный», пос​кольку, с одной стороны, другие страны вытесняются с сырье​вого рынка третьей страны, а с другой стороны, полученная в результате такой операции продукция не может быть признана демпинговой в другой стране, поскольку цена в стране экспорта не будет отличаться от экспортной цены в большую сторону.
Следует иметь в, виду, что сама по себе поставка товаров по низким ценам не может считаться демпингом. В определенных случаях товары могут поставляться по низким ценам и даже бесплатно в порядке помощи развивающимся странам или странам, испытывающим экономические трудности, вызван​ные различными катаклизмами природного или социального характера.
Современное законодательство развитых стран различает три основных типа демпинга: ценовой, стоимостный и неры​ночный.
Ценовой демпинг представляет собой продажу товара на эк​спортном рынке по цене, которая ниже его цены на националь​ном рынке.
При стоимостном демпинге продажа товара на экспортном рынке осуществляется по цене, которая ниже его стоимости.
Нерыночный демпинг применяется тогда, когда товар экс​портируется из страны с нерыночной экономикой.
В коммерческой практике демпинг может приобретать сле​дующие формы: спорадический, преднамеренный, постоянный, обратный и взаимный.
Спорадический демпинг представляет собой эпизодическую продажу излишних запасов товаров на внешнем рынке по зани​женным ценам. Происходит это тогда, когда внутренние объемы производства товара превышают емкость внутреннего рынка, и перед компанией встает дилемма — либо вообще не использовать часть производственных возможностей и не производить товар, либо произвести товар и продать его на внешнем рынке по цене более низкой, чем на внутреннем.
Преднамеренный демпинг связан с временным умышлен​ным снижением экспортных цен с целью вытеснения конку​рентов с рынка и последующего установления монопольных цен. На практике это может означать экспорт товаров по ценам ниже цен своего внутреннего рынка или даже ниже издержек производства.
Постоянный демпинг характеризует постоянный экспорт товаров по цене ниже их себестоимости.
Обратный демпинг предполагает завышение цен на экспорт по сравнению с ценами продажи тех же товаров на внутреннем рынке. Встречается крайне редко, обычно в результате непред​виденных резких колебаний курсов валют.
Взаимный демпинг - это встречная торговля двух стран од​ним и тем же товаром по заниженным.

(к оглавлению)
31. МЕЖДУНАРОДНОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ ТОРГОВЛИ. РОЛЬ ГАТТ/ВТО

Важную роль в регулировании МТ играют м\н экономические организации. 

Организации можно разделить на 2 группы: 

1. м\н организации, занимающиеся м\н торговлей в целом (ВТО, ЮНКТАД) 

2. м\н организации, занимающиеся м\н торговлей одним или несколькими связанными товарами (ОПЕК) 

Главную роль в регулировании м\н торговли играет ГАТТ/ВТО. Генеральное соглашение о тарифах и торговли - многостороннее м\н соглашение, содержит: принципы, правовые нормы, правила ведения и государственного регулирования взаимной торговли стран-участниц. ГАТТ является одной из крупнейших международных экономических организаций, сфера деятельности, которой охватывает 94% объема мировой торговли. С января 1996 г. ГАТТ заменила ВТО. 

В сферу деятельности ВТО входит Соглашение о торговле услугами (ГАТС) и Соглашение по торговле аспектам интеллектуальной собственности (ТРИПС). ВТО регулирует м\н обмен услугами и интеллектуальной собственностью, а также разрабатывает меры по контролю защиты инвестиций. В нее входит 144 страны; еще свыше 30 стран, включая РФ, имеют статус наблюдателя и ведут переговоры о присоединении.

Высший орган – конференция министров – собирается не реже 1 раза в 2 года. Текущие вопросы решает Генеральный совет. Возглавляет ВТО генеральный секретарь, избираемый на 3 года. Основная цель - содействие развитию и либерализации м\н торговых отношений путем: ликвидации тамож-х ограниче-ний; устранения всех форм дискриминации в м\н торговле с целью повышения уровня жизни, обесп-я полной занятости; повышения реального дохода и спроса, более эффек-го использ-я сырья, роста произв-ва и торгового обмена. Основной инструмент - многосторонние соглашения. Цель - разработка единообразных норм права в таких облас-тях, как м\н купля-продажа, м\н платежи, м\н торговый арбитраж и м\н закон-во в области морских перевозок.

Принципы: 

1. Тарифные меры признаны в качестве приемлемого единственного средства регулирования внешней торговли 

2. Фиксация тарифа на уровне, определенного догмами сторон 

3. Прогрессивное снижение тарифов 

4. Взаимность в предоставлении торгово-политических уступок 

5. Принцип наибольшего благоприятствования 

(к оглавлению)
32. Внешнеторговая политика РБ. Проблема вступления во Всемирную торговую организацию (ВТО):

Исторически так сложилось, что экономика Республики Бе​ларусь всегда была ориентирована на внешние рынки. Высокая внешнеторговая квота (отношение объема внешнего товарообо​рота к ВВП) в Республике Беларусь колеблется от 50 до 62%, что является объективным свидетельством важного значения внешней торговли и внешнеторговой политики для белорусско​го государства.
Внешнеторговая политика Республики Беларусь строится на основе международных норм и демократических стандар​тов, соблюдения международных договоренностей, многовек-торности и либерализации внешнеторговых связей. Основная цель внешнеэкономической политики Республики Беларусь — эффективное участие в международном разделении труда на основе использования конкурентных преимуществ страны для повышения уровня и качества жизни населения посредством реализации достижений научно-технического прогресса, ди​намичного развития экономики и социальной сферы. В связи с этим важнейшими задачами должны стать: создание полити​ческих, экономических и правовых условий для закрепления позиций белорусских товаропроизводителей на имеющихся и новых рынках сбыта; расширение торгово-экономических свя​зей с различными странами, региональными союзами и между​народными экономическими организациями; участие страны вмеждународном сотрудничестве по решению проблем перехода к устойчивому развитию.
Основные принципы формирования внешнеторговой по​литики нашего государства заложены в «Программе социаль​но-экономического развития Республики Беларусь на 2006-2010 годы». Они включают меры регулирования внешней тор​говли, а также государственную поддержку развития экспорта и продвижения белорусских товаров на внешние рынки. Для их решения необходимо осуществить комплекс основных мероп​риятий:
· активизировать участие Республики Беларусь в организа​ции международного партнерства по решению проблем перехо​да к устойчивому развитию;
· продолжить курс на либерализацию внешней торговли при условии обеспечения экономической безопасности и защиты национальных интересов во внешнеэкономической деятельности;
· проводить в рамках общепринятых процедур политику ра​зумного протекционизма в отношении отечественных товаро​производителей;
· обеспечить реализацию конкурентных преимуществ стра​ны при осуществлении внешней торговли;
· создать условия для привлечения зарубежных и отечес-твенных инвестиций в перспективные программы и проекты, обеспечивающие   выпуск  конкурентоспособной   наукоемкой продукции, соответствующей международным нормам и эколо​гическим стандартам;
· способствовать приоритетному развитию тех форм меж​дународного сотрудничества, от которых зависит технико-экономический и технологический уровень экономики страны;
· разработать меры по более широкому привлечению инос​ транного капитала к решению долгосрочных социально-эко​номических проблем страны, а также к участию в реализации международных проектов, направленных на развитие энергети​ки, транспорта, информационных и коммуникационных техно​логий;
- развивать инфраструктуру внешней торговли, включаю​щую товаропроводящие сети, современные системы инфор​мационно-маркетинговой поддержки и электронной торговли, глобальные телекоммуникационные сети.
- 
привести национальное законодательство в соответствие с международными нормами и принципами;
—
обеспечить развитие систем сертификации и качества экс​портной продукции, признаваемых зарубежными партнерами.
Реализация вышеперечисленных мероприятий позволит Республике Беларусь глубже интегрироваться в систему миро​хозяйственных связей. Это будет способствовать ее вступлению во Всемирную торговую организацию (ВТО), развивать вне​шнеторговые отношения с другими странами на долговремен​ной стабильной основе, отстаивать и защищать национальные интересы в торгово-экономических отношениях с партнерами на общепринятых в мировой практике правовых положениях и сложившихся традициях.
(к оглавлению)
33. Международное движение капитала и его формы.

Основа ДК из одной страны в другую – возможность получения более высокого дохода за рубежом. 

МДК оказывает влияние на МЭ: способствует росту МЭ, помогает получателям капитала развивать нац. хозяйство, позволяет углублять МРТ, специализацию производства, приводит к снижению мировых цен и повышению уровня жизни людей, способ-т развитию МТ.

Субъекты движения капитала - частные комм. структуры, гос-е, м\н экономические и финансовые организации. Финансовые ресурсы мира - совокупность фин-х ресурсов всех стран, м\н организаций и м\н финансовых центров мира.

М\н миграция капитала – это встречное движение капиталов м\у странами, приносящее их собственникам соотвветсвующий доход.  Вывоз капитала (зарубежное инвест-е) - процесс изъятия части капитала из нац. оборота и перемещение его в товарной или денежной форме в производственный процесс и обращение другой страны. Причины: 

1. перенакопление капитала в регионе, откуда он вывозится; 

2. несовпадение спроса на капитал и его предложения в различных звеньях всемирного хозяйства; 

3. наличие в гос-х, куда экспортируется капитал, более дешёвого сырья и раб. силы; 

4. интернационализация производства; 

5. появление возможности освоения местных товарных рынков; 

6. стабильная политическая обстановка и благоприятный инвестиционный климат в принимающей стране, льготный инвест. режим в специальный (свободных) экономических зонах; 

7. более низкие экологические стандарты в принимающей стране; 

8. неблагоприятная социально-экономическая и полит. ситуация в стране, ухудшение финансовой конъюнктуры → бегство капитала; 

9. перемещение капитала м\н корпорациями с целью увеличения вложений ТНК в дочерние предприятия, скупки предприятий за рубежом, и поддержке филиалов в освоение новых рынков; 

10. стремление ТНК проникать на рынки 3их стран, устан-вивших ограничения на продукцию др. ТНК.

Факторы, стимулирующие вывоз капитала: 

1. растущая взаимосвязь и взаимодополняемость нац. экономик 

2. м\н производственное кооперирование 

3. экономическая политика промышленно развитых стран 

4. экономическое поведение развивающихся стран 

5. деятельность м\н фин-х организаций 

6. м\н соглашения об избежании двойного налогообложения доходов и капиталов. 

Традиционные формы МДК: 

1. прямые инвестиции – капиталовложения в принимающей стране, которые позволяют участвовать в управление объектом вложения. Основными формами прямых инвестиций являются: открытие за рубежом предприятий, в том числе создание дочерних компаний или открытие филиалов; создание совместных предприятий на контрактной основе; совместные разработки природных ресурсов; покупка или захват («приватизация») предприятий страны, принимающей иностранный капитал.  

2. портфельные инвестиции – форма вывоза капитала путем его вложения в ценные бумаги (облигации, акции) зарубежных предприятий, не дающая инвесторам возможности непосред-ственного контроля над их деятельностью.

3. м\н-ное кредитование, оказываемое ч\з МБРР и МВФ. М\н кредитный рынок развивается м\д развитыми странами. Крупн. кредиторы – Яп, Швейцария; заемщики – США, Велик и Канада. Из развивающихся стран основные заемщики – Новые индустр-е страны Ю-В Азии, Китай, Бразилия, Аргентина).

4. эк-кая помощь. м\д МВФ и страной-должником заключается кредит. соглашение, в соответствии с которым правительство развивающейся страны в обмен на новые кредиты принимает на себя обяз-ва по проведению политики жесткой экономии, нацеленной на сокращение дефицитов госбюджета и платежного баланса. Конкретные меры разрабат-ся страной-заемщиком и фондом и оформляются в виде стабилиз-ой прог-мы, невыполнение к-ой влечет прекращение кредит-я со стороны фонда, и потерю доступа к др.источникам внешнего финанс-я. 

5. Новые формы: А) лизинг, Б) доход от вложения интеллект-й собственности

Последствия МДК в целом для МЭ:

«+»:условие развития МРТ и стимулирование развития МЭ «-»: неконтролируемые переливы нарушают равновесие платежных балансов стран; может вызвать колебание валют-ного курса; приводить к финансовым или эк-м кризисам. Последствия МДК сказываются на реализации социально-экономических и полит. целей конкретной страны.
(к оглавлению)
34. 35.Прямые и портф. Ин. инвестиции: сущ. и знач. Причины и послед. междунар. инвестирования.

· прямые инвестиции: являются вложением капитала во имя получения долгосрочного интереса и обеспечивают его с помощью права собственности или решающих прав в управлении.

· портфельные инвестиции: не дают права контроля за объектом вложения, а всего лишь долгосрочное право на доход, причем даже преимущественное в смысле очередности в получении такого дохода. Это находит свое выражение в различных типах акций (обычных и привилегированных). Международный валютный фонд выделяет еще одну группу – «прочие инвестиции», которую в основном образуют международные займы и банковские депозиты.
Прямые иностранные инвестиции осуществляются, главным образом, путем:

а) долевого участия в капитале местных предприятий, когда инвестор, может реально влиять на управление данным предприятием.

б) создания новых и расширения существующих филиалов и учреждений, а также предоставления им возместимых авансов;

в) предоставления долгосрочных займов на установление или поддержание длительных экономических связей со сроком погашения свыше 5 лет. В данном случае предполагается, что заимодавец участвует в прямом инвестировании предприятия займополучателя или разделяет риски, происходящие в результате реализуемой займополучателем экономической деятельности.

К портфельным иностранным инвестициям относятся:

а) подписка и приобретение акций местных предприятий (как на организованных рынках, так и вне таковых), а также ценных бумаг (облигаций и т.д.) предприятий, чей капитал не представлен акциями. 

б) подписка и приобретение котируемых на бирже ссудных обязательств местных государственных и частных учреждений, а также физических лиц резидентов. При этом, приобретение нерезидентами ценных бумаг, выпущенных в специальное обращение или эмиссия которых не подпадает под признаки, свойственные котируемым на бирже ценным бумагам не считается иностранным инвестированием;

в) участие в местных коллективных инвестиционных фондах, соответствующим образом разрешенных и зарегистрированных уполномоченными органами государственного управления. 

Разница между ними:

По времени использования, портфельные инвестиции являются временными и носят спекулятивный характер. Прямые же оказывают долгосрочное воздействие на финансирование развития экономики.

По масштабам получения прибыли и ее эффективности прямые инвестиции сопряжены с достижением более высокой рентабельности, чем портфельные. По роли и месту в инвестируемой экономике прямые инвестиции оказывают непосредственное влияние на состояние внутреннего рынка, создают новые рабочие места, способствуют ускоренному внедрению новых форм управления, маркетинга и т.д. Прямые инвестиции, на которые приходится примерно четверть валового объема трансграничных потоков частного капитала, являются основной движущей силой процессов глобализации мировой экономики и оказывают решающее влияние на развитие национальных хозяйств как кредитующих, так и принимающих стран.

Для принимающей страны иностранные инвестиции имеют ряд существенных преимуществ по сравнению с другими формами международного экономического партнерства:

· во-первых, они служат источником вложения средств в производство товаров и услуг, обеспечивают трансферт технологий, ноу-хау, передовых методов управления и маркетинга;

· во-вторых, инвестиции, в отличие от иностранных займов, не являются бременем внешнего долга, а, напротив, способствуют получению средств для его погашения;

· в-третьих, прямые инвестиции содействуют наиболее эффективной интеграции национальной экономики в мировую благодаря возрастающим внешним контактам, производственному и научно-техническому сотрудничеству;

· в-четвертых, иностранные инвестиции дают положительный эффект с точки зрения освоения зарубежного опыта управления, маркетинга, подготовки кадров;

· в-пятых, привлечение иностранных инвесторов ускоряет процесс разгосударствления, демонополизации экономики и формирования многообразных форм собственности и т.п.

Эффективной формой привлечения иностранного капитала являются свободные экономические зоны.

В экономической науке прямые иностранные инвестиции классифицируют по следующим основным признакам: а)
Относительно объекта приложения (материальные инвестиции: в здания, оборудование, запа​сы готовой продукции; нематериальные инвестиции: в подготовку кадров, иссле​дования и разработки, рекламу и др.; б) По характеру использования (первичные инвестиции, осуществляемые при основании или при покупке предприятия; инвестиции, направляемые на расширение производствен​ного потенциала; реинвестиции, инвестиции на замену имеющегося оборудования новым; инвестиции на рационализацию. 
(к оглавлению)
36. ТРАНСНАЦИОНАЛЬНЫЕ КОРПОРАЦИИ (ТНК) В МЭ:

транснациональные корпорации (ТНК) – корпорации, головная компания которых принадлежит капиталу одной какой-либо страны при наличии ее филиалов во многих странах мира.

Причины возникновения ТНК - интернационализация производства и капитала на основе развития производительных сил, перерастающих национально-государственные границы; экономическая эффективность, обусловленная большими масштабами производства в ряде отраслей. 
К основным чертам ТНК относятся:

· международный характер производства, его осуществление в различных странах при контроле из единого центра;

· большая значимость торговли между подразделениями корпорации, расположенными в различных странах;

· относительная независимость подразделений в принятии решений по оперативным вопросам, связанным с деятельностью этих подразделений;

· межстрановая мобильность персонала, в первую очередь – менеджеров;

· осуществление в рамках корпорации разработки передовой технологии, ее передача и использование.  

В настоящее время около 40 % мировой торговли приходится на долю внутрикорпорационных продаж промежуточной продукции и оборудования между подразделениями, расположенными в различных странах.

В Республике Беларусь представлены две из ста крупнейших ТНК мира: Coca-Cola (42-е место) и McDonalds (63-е). 

Основной причиной существования ТНК являются преимущества, предоставляемые глобальной организацией производства и сбыта. Такие преимущества возникают при вертикальной и горизонтальной интеграции с иностранными филиалами. 

ТНК могут эффективно использовать эффект масштаба в производстве, финансировании, организации и использовании результатов научно-исследовательских и опытно-конструкторских разработок (НИОКР), конъюнктурных исследованиях рынка. Большие объемы производства позволяют ТНК осуществлять рациональное разделение труда и специализацию намного лучше, чем более мелким национальным фирмам. 

Многие слияния происходят между ТНК и фирмами, предоставляющими ТНК консультационные, транспортные услуги, связь. Такие слияния способствуют формированию глобальных сетей в разных сферах экономики. Трансграничные слияния и поглощения происходят преимущественно между фирмами, базирующимися в развитых странах.

ТНК проникают в высокотехнологичные, наукоемкие отрасли произ-ва, кот. требуют огромных инвестиций и высококвалифицированных работников (персонала). При этом заметно проявляется тенденция к монополизации этих отраслей ТНК.

«-» 

· противодействие реализации эконом. политики тех государств, где ТНК осуществляют свою деятельность; 

· нарушение законодательства стран пребывания. Так, манипулируя политикой трансфертных цен, дочерние компании ТНК, действующие в различных странах, умело обходят нац. законодательства в целях укрытия доходов от налогообложения путем перекачивания их из одной страны в другую; 

· на установление монопольных цен, диктат условий, ущемляющий интересы развивающихся стран.

(к оглавлению)
37. Международный рынок ссудного капитала: сущность структура:

Миграция ссудного капитала осуществляется путем предо​ставления государственных и частных внешних займов с целью получения дохода в виде процентов, уровень которых заранее фиксируется. Этот вывоз капитала осуществляется либо путем размещения иностранных облигаций в стране, экспортирующей капитал, либо путем прямого предоставления иностранным частным или государственным организациям средств взаймы. Особенностью вывоза ссудного капитала является то, что этот капитал направляется в другую страну на заранее установлен​ный срок, причем кредитор сохраняет право собственности на представленный в ссуду капитал, но право использования этого капитала переходит к заемщику - правительствам или предпри​нимателям иностранных государств.
Мировой рынок ссудного капитала (МРСК) представляет собой систему отношений по аккумуляции и перераспределе​нию ссудного капитала между странами, независимо от уров​ня их социально-экономического развития. На практике дан​ный рынок выглядит как единство и взаимодействие рынков трех уровней: национальных, региональных, мирового.
Мировой рынок ссудных капиталов имеет особую институ​циональную структуру, основу которой образуют профессио​нальные участники рынка, выступающие в качестве посредни​ков между конечными заемщиками и кредиторами различных стран. К ним относятся: транснациональные банки (ТНБ); фи​нансовые компании; фондовые биржи; международные и реги​ональные финансовые организации.
МРСК делится на Мировой кредитный рынок и мировой финансовый рынок.

1. Мировой кредитный рынок – особый сегмент МРСК, где осуществляется движение капитала между странами на условиях срочности, возвратности и платы процентов

· Мировой денежный рынок функционирует преимущес​твенно в виде депозитов и предоставляемых краткосрочных ссуд, предназначенных для обслуживания сферы обращения, главным образом международной торговли.
· Мировой рынок капиталов. Заимствования здесь осущест​вляются на длительные сроки и в значительной степени исполь​зуются для финансирования капиталовложений. В зависимости от конкретных форм заимствований он, в свою очередь, подраз​деляется на кредитный рынок и рынок ценных бумаг.
2. Мировой финансовый рынок – сегмент МРСК, где осуществляется эмиссия и купля-продажа ц.б. и различных обязательств

· Первичный фин.рынок (облигации, акции)

· Вторичный фин.рынок (купля-продажа ранее выпущенных ц.б.)

(к оглавлению)
38. Формы международного кредита:

МЕЖДУНАРОДНЫЙ КРЕДИТ представляет собой движе​ние ссудного капитала в сфере международных экономических отношений, связанное с предоставлением валюты и товарных ресурсов на условиях срочности, возвратности и платности. На рынке международного кредита в качестве кредиторов и заем​щиков могут выступать банки, фирмы, государственные учреж​дения, правительства, международные и региональные финан​совые институты.
Международный кредит выполняет следующие функции: перераспределяет финансовые и материальные ресурсы между странами, позволяя использовать их с большей эффек​тивностью; способствует экономии издержек обращения в сфере международных расчетов путем замены  действительных денег (золотых, серебряных) кредитными, и замены наличного валютного оборота международными кредитными операциями; усиливает процессы накопления в рамках всего мирового
хозяйства путем направления временно свободных денежных средств одних стран на кредитование капиталовложений в других; способствует ускорению процесса реализации товаров и услуг в мировом масштабе.
Международные кредиты классифицируют по следующим основным признакам:
1. По назначению: коммерческие; финансовые; промежуточные.
2. По видам: товарные; валютные.
3. По технике предоставления: наличные; акцептные; депо​зитные сертификаты; облигационные займы; консорциональные.
4. По валюте займа: в валюте страны-должника; в валюте страны-кредитора; в валюте третьей страны; в международных счетных единицах.
5. По срокам: 
6. По обеспечению: обеспеченные; бланковые.
7.
В зависимости от категории кредитора: фирменные; банковские; брокерские; смешанные; международных финан​совых институтов.
Классификация форм и видов международного кредита может осуществляться по различным признакам.

· по субъектам кредитных отношений различают государственный (предоставляемый правительствами), частный (предоставляемый частными лицами) и кредит международных финансовых организаций;

· по срокам кредитов выделяют краткосрочные (предоставляется, как правило, на текущие цели на срок не более одного года), среднесрочные (предоставляется на срок от 2 до 5 лет) и долгосрочные (от 5 лет и более);

· по валюте кредита: в валюте страны-кредитора, в валюте страны-должника, в валюте третьей страны, в коллективной валюте.

В международной торговле широко распространены банковские и коммерческие кредиты.

Международный коммерческий кредит представляет собой кредитные отношения между субъектами внешнеторговых отношений. Он может выступать в форме как экспортных, так и импортных кредитов. 

Экспортный кредит подразумевает кредитование импортера экспортером; импортный – предоставляется импортером в форме отсрочки поставки товара т.е. путем внесения предварительных платежей за еще непоставленный товар.

Самой распространенной формой обязательства по коммерческому кредиту выступает переводной (тратта) или простой (соло) векселя. Вексельная форма кредита, как правило, оформляется траттой, выписанной экспортером на импортера. 

Банковский кредит – это кредит, который выдает банк на определенных условиях и на определенный срок. Одной из распространенных форм банковского международного кредитования является предоставление кредитных линий. Кредитные линии – это юридически оформленное обязательство кредитно-финансового учреждения перед заемщиком предоставлять ему в течение определенного периода кредиты в пределах согласованного лимита. Кредитные линии часто предоставляются в рамках долгосрочных межправительственных соглашений, конкретизируемых в дальнейшем в межбанковских договорах. Кредиты в счет таких линий обычно предоставляются автоматически при подписании контрактов на поставку определенных видов оборудования. По каждому такому кредиту устанавливаются правила совершения операций. Кредиты предоставляют либо индивидуальные банки, либо банковские консорциумы. Исходя из условий кредитных соглашений, банк получает либо финансовые кредиты, либо банковские. В первом случае он имеет право использовать полученные средства по своему усмотрению и без ограничений, а во втором – средства предоставляются на определенные цели в зависимости от условий кредитных соглашений.

(к оглавлению)
39. Международные валютно-финансовые структуры

Международные валютно-финансовые организации создаются путем объединения финансовых ресурсов странами-участниками для решения определенных задач в области развития мировой экономики. Этими задачами могут быть: операции на международном валютном и фондовом рынке с целью стабилизации и регулирования мировой экономики, поддержания и стимулирования международной торговли; межгосударственные кредиты - кредиты на осуществление государственных проектов и финансирование бюджетного дефицита; инвестиционная деятельность/кредитование в области международных проектов (проектов, затрагивающих интересы нескольких стран, участвующих в проекте как напрямую, так и через коммерческие организации-резиденты) инвестиционная деятельность/кредитование в области “внутренних” проектов (проектов, непосредственно затрагивающих интересы одной страны или коммерческой организации-резидента), осуществление которых способно оказать благоприятное воздействие на международный бизнес (например, инфраструктурные проекты, проекты в области информационных технологий, развития транспортных и коммуникационных сетей и т.п.) благотворительная деятельность (финансирование программ международной помощи) и финансирование фундаментальных научных исследований.
          В качестве примеров международных финансовых организаций можно назвать:  Банк международных расчетов, Международный банк реконструкции и развития, Международная ассоциация развития, Европейский инвестиционный банк, Международный Валютный Фонд, Мировой Банк, Европейский Банк Реконструкции и Развития, Международная Финансовая Корпорация.
         Для осуществления своих функций международные валютно-финансовые организации используют весь спектр современных технологий финансового и инвестиционного анализа и управления рисками, от фундаментального исследования потенциального инвестиционного проекта до операций на глобальных фондовых рынках (рынках производных ценных бумаг).
Эффективность деятельности этих организаций в значительной степени зависит от взаимодействия с правительствами и правительственными организациями стран-участниц. Так инвестиционная деятельность валютно-финансовых организаций зачастую предполагает тесное сотрудничество с государственными экспортными кредитными агентствами, осуществляющих страхование и управление рисками по крупным международным проектам.

1. Мировой банк. Мировой банк это международная организация, которая принадлежит более чем 180 государствам. Его задачей является снижение уровня бедности, посредством кредитов правительствам своих беднейших членов, в большинстве называемых развивающимися государствами и государствам, проходящим период экономической трансформации. Кредиты Мирового банка помогают повышать экономическую продуктивность и улучшать жизненный уровень граждан этих государств. Мировой банк был основан на конференции в 1944 году и его официальное название было: Международный банк реконструкции и развития. В рамках своего развития Мировой Банк создал новые организации, которые специализируются на различных видах деятельности. Совместно эти организации называются Группа Мирового Банка.

2. Международный валютный фонд (МВФ) начал свою деятельность в 1946 г., после ратификации договоров, разработанных на Бреттон-вудской конференции
Объединенных Наций по валютно-финансовым вопросам (1944 г.).
МВФ входит в систему Объединенных наций в качестве специализированного учреждения. В настоящее время членами МВФ являются около 180 стран, включая все бывшие союзные республики.
Штаб-квартира находится в Вашингтоне.
Каждая страна-член имеет 250 голосов + 1 голос за каждую часть квоты, равную 100 тыс. СДР (СДР - специальные права заимствования  определяются на основе стоимости корзины из пяти ведущих мировых валют: доллара США, немецкой марки, французского франка, фунта стерлингов и японской йены). Целями МВФ является: поощрение международного сотрудничества в области валютной политики; содействие сбалансированному росту мировой торговли для стимулирования и поддержания высокого уровня занятости и реальных доходов, для развития производственного потенциала всех членов в качестве главной цели экономической политики; поддержание стабильности валют и упорядочение валютных отношений между государствами-членами, а также воспрепятствование девальвации валют из соображений конкуренции; участие в создании многосторонней системы платежей, устранение ограничений на трансфер валюты; предоставление средств для ликвидации несбалансированности платежных балансов стран-членов. Основные направления деятельности МВФ включают также регулирование платежных балансов стран-членов и внешней задолженности. Усиливается взаимодействие с МВФ, МБРР, ОЭСР, ПРООН, Парижским и Лондонским клубами и т.д.

3. Международная Финансовая Корпорация (МФК) является членом Группы Всемирного Банка. Сегодня МФК - наиболее значительный многосторонний источник займов для проектов частного сектора в развивающихся странах. Главной целью МФК является поощрение развития частного сектора.
(к оглавлению)

41. 42. Международная миграция трудовых ресурсов: понятие, основные формы. Причины и последствия.

Международная миграция рабочей силы – а) это перемещение людских ресурсов через границы определенных территорий со сменой постоянного места жительства либо с возвращением к нему; б) перемещение трудоспособного населения из одной страны в другую в поисках работы.

Международная миграция рабочей силы как процесс представляет собой единство эмиграции, иммиграции, реэмиграции. Эмиграция – выезд из страны на постоянное или временное, но продолжительное проживание в другой стране. Иммиграция – въезд в страну на постоянное или временное проживание из другой страны. Реэмиграция – возвращение эмигрантов на родину к постоянному месту жительства.

Причины вызывающие международную трудовую миграцию делят на экономические и неэкономические. К экономическим относят (различия в уровне экономического развития отдельных стран, и как следствие различный уровень заработной платы, жизни, социального обеспечения; различия в уровне обеспеченности отдельных стран трудовыми ресурсами; существование хронической, относительно высокой безработицы в развивающихся странах).

Неэкономические причины миграции рабочей силы: политические, военные, религиозные, экологические, расовые, семейные, культурные и др.

Основными видами международной миграции рабочей силы являются:

· международная переселенческая миграция;

· международная трудовая миграция.

В мировой практике сложилась следующая классификация форм миграции рабочей силы:

1) по направлениям:

· из развивающихся стран в развитые;

· между развитыми странами;

· между развивающимися странами;

· из постсоциалистических стран в развитые страны;

· миграция научных работников и квалифицированных специалистов из развитых стран в развивающиеся;

2) по территориальному охвату:

· межконтинентальная;

· внутриконтинентальная;

3) по времени:

· безвозвратная (обычно межконтинентальная);

· временная (обычно внутриконтинентальная);

· сезонная (поездки на заработки);

· маятниковая (в приграничных районах различных стран);

4) по степени законности:

· легальная;

· нелегальная.

Выгоды стран–импортеров: ( иностранные рабочие, предъявляя дополнительный спрос на товары и услуги, стимулируют рост производства и дополнительную занятость в стране пребывания; при импорте квалифицированной рабочей силы принимающая страна экономит на затратах на образование и проф. подготовку; иностранные рабочие часто рассматриваются как определенный амортизатор в случае кризисов и безработицы. Они первыми могут быть уволены; иностранные работники не обеспечиваются пенсиями и не учитываются при реализации разного рода соц. программ; иммигранты улучшают демографическую картину развитых стран, страдающих старением).

Отрицательные моменты, связанные с импортом рабочей силы: возникновение элементов соц.напряженности в обществе, межнациональная неприязнь и др.

Выгоды стран-экспортеров: (налоги с прибыли фирм-посредников; переводы мигрантов на родину на поддержку семей и родственников; личное инвестирование мигрантов; снижение давления на внутр. рынок труда; уменьшение безработицы; повышение профессионального и культурного уровня работников-имигрантов). Отрицательные моменты: отток квалифицированных, инициативных кадров, столь необходимых национальной экономике. Виды м\н-ной миграции рабочей силы: (работающие по контракту; профессионалы с высоким уровнем подготовки; нелегальные иммигранты; переселенцы; беженцы).

(к оглавлению)
43. Регулирование международной миграции трудовых ресурсов:

Все страны мира активно воздействуют на процессы экспорта и импорта рабочей силы. Цель межгосударственной миграционной политики – максимизация положительных эффектов международной миграции, минимизация отрицательных последствий этого явления, как для стран-доноров, так и для стран-реципиентов.

Механизм национального и международного регулирования миграции рабочей силы включает в себя совокупность следующих инструментов:

· создание соответствующих государственных институтов;

· нормативно-правовые регуляторы импорта-экспорта рабочей силы;

· международные соглашения (двусторонние и многосторонние соглашения);

· качественные требования к иностранной рабочей силе (сертификат об образовании, стаж работы по специальности);

· прямое квотирование и косвенное регулирование импорта рабочей силы;

· регулирование на основе экономических критериев; административные меры, обеспечивающие импорт рабочей силы;

· экономическая помощь регионам массовой эмиграции;

· формирование эмиграционного климата;

· валютная и банковская политика (льготы по валютным вкладам, открытие зарубежных филиалов отечественных банков, использование иностранных банков);

· финансовая политика; инвестиционная и налоговая политика;

· таможенная политика и др.

На международном уровне создано несколько организаций, работа которых направлена на упорядочение процессов миграции.

Международная организация труда (МОТ) создана в 1919 г, в 1946 г стала специализированным учреждением ООН. В рамках МОТ принимаются конвенции и рекомендации, устанавливающие трудовые стандарты в области з/платы, продолжительности рабочего дня, отпусков и охраны труда. Принято 172 конвенции и 181 рекомендация.

Международная организация по миграции (МОМ), организована в 1949 г. Основными функциями МОМ являются: осуществление упорядоченной и запланированной миграции граждан, организация передвижения беженцев, предотвращение «утечки умов», консультации по вопросам миграции. МОМ не входит в учреждения ООН, но тесно сотрудничает.

Система постоянного наблюдения за миграцией СОПЕМИ координирует деятельность национальных иммиграционных управлений (создана странами-членами ОЭСР). В межправительственных соглашениях о найме иностранной рабочей силы оговариваются условия пребывания мигрантов в принимающей стране, соблюдение которых призвано защитить интересы мигрантов.

Правовой основой осуществления деятельности государственных органов Республики Беларусь в сфере миграции, в первую очередь, являются Конституция Республики Беларусь, а также законы «О правовом положении иностранных граждан и лиц без гражданства в Республике Беларусь» (1993 г.), «О гражданстве Республики Беларусь» (1991 г.), «О беженцах» (1995 г.), 
«О внешней трудовой миграции» (1998 г) и др. Данные правовые акты регламентируют порядок осуществления контроля со стороны государства в основном за легальным перемещением населения, въездом граждан и лиц без гражданства на территорию Республики Беларусь и выездом за ее пределы. Функции регулирования и контроля возложены на Комитет по миграции при Министерстве труда. В целях координации усилий органов государственного управления, причастных к решению проблем миграции, разработана общегосударственная миграционная программа на 2001-2005 годы.

Для создания базы регулируемой миграции применяются согласованные стратегии на двустороннем уровне путем заключения межправительственных соглашений о трудовой деятельности и социальной защите граждан. Беларусь заключила межправительственные соглашения о временной трудовой деятельности и социальной защите граждан, работающих за пределами своих государств, с Российской Федерацией, Республикой Молдова, Украиной, Республикой Польша, Литовской Республикой, Республикой Казахстан и Республикой Армения. На различных стадиях разработки находятся соглашения с Югославией, Арменией, Монголией, Китаем.

(к оглавлению)
44. международная экономическая интеграция: содержание, формы:

В современных условиях региональная экономическая интеграция ведет к установлению более тесных экономических (а на этой основе и политических, научных, культурных) связей между странами-участницами. Экономическая интеграция полностью ликвидирует, либо существенно ослабляет барьеры на пути международной миграции товаров, услуг, капиталов и рабочей силы.

Созданию интеграционных группировок способствуют следующие условия. 

1. Близость уровней экономического развития и степени рыночной зрелости экономик интегрирующихся стран. 2. Географическая близость интегрирующихся стран, наличие общей границы и исторически сложившихся экономических связей. 3. Общность экономических и иных проблем, стоящих перед странами. Участие в международной экономической интеграции (МЭИ) обеспечивает странам положительные экономические эффекты. Экономические выгоды для отдельных государств от участия в интеграционных объединениях можно подразделить на краткосрочные результаты и долгосрочные эффекты интеграции.

Краткосрочные эффекты МЭИ охватывают:1. Микроэкономические преимущества узкоспециализированного производства, ориентированного на  экспорт за счет «эффекта масштаба». 2. Рост уровня ценовой конкурентоспособности за счет устранения тарифных и нетарифных барьеров. 3. Стимулирование внутрирегиональной торговли за счет устранения торговых барьеров, интернационализации активов корпораций, участвующих в интеграции стран, способствующая росту внутрирегиональных инвестиций. 

Долгосрочные эффекты МЭ, включающие: 1. Появление емкого рынка. 2. Рост прямых иностранных инвестиций (ПИИ), сопровождающийся организацией выпуска импортозамещающей продукции. 3. Создание благоприятных возможностей для дальнейшего роста концентрации и централизации производства и капитала, размещения предприятий на территории всего регионального блока. 

Зона свободной торговли (или "зоной-франко") понимается часть территорий страны, на которой товары рассматриваются как объекты, нах. за пределами нац. таможенной территории и не подвергаются обычному таможенному контролю и налогобложению. СЭЗ — это часть территории страны с особым действующим режимом. В качестве примера: Европейская ассоциация свободной торговли ЕFТА (Австрия, Финляндия, Исландия, Лихтенштейн, Норвегия, Швеция), созданная в 1960 г.; Европейская экономическая зона ЕЕА (страны Европейского союза, Исландия, Лихтенштейн), существующая с 1994 г.; Балтийская зона свободной торговли (Латвия, Литва, Эстония), созданная в 1993 г.; Центральноевропейская зона свободной торговли (Чехия, Словакия, Венгрия, Польша), действующая с 1992 г.; Североамериканская зона свободной торговли NAFTA (США, Мексика, Канада), существующая с 1994 г.; Соглашение о свободе торговли стран АСЕАН, заключенное в 1992 г.; Австралийско-Новозеландское торговое соглашение об углублении экономических связей 1983 г. ANZCERTA и Бангкокское соглашение 1993 г. (Бангладеш, Индия, Республика Корея, Лаос, Шри-Ланка).

Таможенный союз. Этот этап интеграции характеризуется тем, что свободное перемещение товаров и услуг внутри группировки дополняется едиными таможенным тарифом и внешнеторговой политикой по отношению к третьим странам.

Общий рынок (единый рынок). Cоздание общего рынка означает ликвидацию барьеров между странами не только во взаимной торговле, но и в перемещении рабочей силы и капитала. Страны-участники начинают разрабатывать скоординированную, совместную политику развития отраслей и секторов экономики. К общим рынкам относятся: Совет сотрудничества арабских стран Персидского залива (Бахрейн, Кувейт, Оман, Катар, Саудовская Аравия, ОАЭ), 1981 г.; Андский общий рынок (Боливия, Колумбия, Эквадор, Перу, Венесуэла), 1990 г.; Латиноамериканская интеграционная ассоциация LAIA (Аргентина, Боливия, Бразилия, Чили, Колумбия, Эквадор, Мексика, Перу, Уругвай, Венесуэла), 1960 г.; Общий рынок южного конуса MERCOSUR (Аргентина, Бразилия, Уругвай, Парагвай), 1992 г.; и Карибское сообщество и Карибский общий рынок CARICOM (Антигуа и Барбуда, Багамские Острова, Барбадос, Белиз, Доминика, Гренада, Гайана, Ямайка, Монтсеррат, Сент-Китс и Невис, Сент-Люсия, Сент-Винсент и Гренадины, Тринидад и Тобаго), 1973 г.

Экономический и валютный союз. Правительства отдельных стран уступают все больше своих функций созданным межнациональным органам. Данный уровень интеграции характеризуют: Европейский союз (Австрия, Бельгия, Великобритания, Дания, Германия, Люксембург, Греция, Ирландия, Испания, Италия, Нидерланды, Португалия, Финляндия, Франция, Швеция), 1993 г.; Экономический союз – Бенилюкс (Бельгия, Нидерланды, Люксембург), 1948 г.; Содружество Независимых Государств СНГ (Армения, Азербайджан, Беларусь, Грузия, Казахстан, Кыргызстан, Молдавия, Россия, Таджикистан, Туркменистан, Украина, Узбекистан), 1991 г.; Союз арабского Магриба (Алжир, Тунис, Ливия, Мавритания, Марокко), 1989 г.; Межстрановая инициатива (Бурунди, Коморские Острова, Кения, Мадагаскар, Малави, Мавритания, Намибия, Руанда, Сейшельские Острова, Танзания, Уганда, Замбия и Зимбабве), 1993 г.; и др. 

(к оглавлению)
45. Основные региональные интеграционные образования в мировой экономике:

В феврале 1992 г. в г. Маастрихте было подписано Соглашение о Европейском Союзе, которое после серии референдумов по его ратификации в странах-участницах вступило в силу 1 ноября 1993 г. Европейское Экономическое Сообщество в соответствии с Маастрихтским Соглашением переименовано в Европейское Сообщество (ЕС). Это соглашение предусматривало также постепенную трансформацию ЕС в союз экономический, валютный и политический.

Интеграция ЕС отличается от других интеграционных союзов не только четко выраженной этапностью развития (от зоны свободной торговли через таможенный союз, единый внутренний рынок к экономическому и валютному союзу), но и наличием уникальных наднациональных институтов ЕС. Поступательное движение интеграции ЕС обеспечивается работой системы политических, правовых, административных, судебных и финансовых институтов. Данная система представляет собой синтез межправительственного и наднационального регулирования. Основными органами управления ЕС являются Совет Министров ЕС, Комиссия ЕС, Европарламент, Европейский суд.

Большое значение для развития ЕС имеет тот факт, что там сформировалось единое правовое пространство, т.е. правовые документы ЕС являются неотъемлемой частью национального права стран-участниц и обладают преимущественной силой при возникновении разногласий с национальным правом. Система регулирования и контроля в рамках ЕС осуществляется на основе соответствующих уставов, договоров и соглашений в рамках Союза о единой таможенной и валютной политике, едином законодательстве в рамках Европарламента и других принципах интеграционного международного сотрудничества. Наиболее яркой чертой современного развития Европейского Союза является формирование единой валютной системы на основе единой денежной единицы евро.

В качестве "пропускных критериев" участия в зоне евро были установлены следующие ( Дефицит госбюджета не более 3% к ВВП. Государственный долг не более 60% к ВВП. Долгосрочные ставки по кредитам не должны превышать 2 процентных пункта по сравнению со средним уровнем этого показателя по трем странам ЕС с наиболее стабильными ценами. Инфляция не более чем на 1,5 п.п. выше среднего уровня этого показателя по трем странам ЕС с наиболее стабильными ценами. Отсутствие курсовых колебаний национальной валюты за рамки, разрешенные Европейской валютной системой, в течение последних двух лет. 

В 1989 г. создано Азиатско-Тихоокеанское экономическое сообщество (АТЭС), которое включает следующие страны: Канаду, США, Мексику, Новую Зеландию, Австралию, Папуа Новую Гвинею, Бруней, Индонезию, Малайзию, Сингапур, Таиланд, Филиппины, Южную Корею, Тайвань, КНР, провинцию Сянган, Чили, Японию, Россию, Вьетнам и Перу. 

Северо-Американская ассоциация свободной торговли (НАФТА). Соглашение между США и Канадой о создании Североамериканской ассоциации свободной торговли было подписано в 1988 г., а в 1992 г. к нему присоединилась Мексика. С 1994 г. оно официально вступило в силу. Сегодня НАФТА представляет крупнейшую региональную зону свободной торговли, где 393 млн. чел. производят совокупный ВНП стоимостью 8,6 трлн. долл.
АСЕАН (Ассоциация государств Юго-Восточной Азии), Общий рынок арабских стран, Латиноамериканская ассоциация интеграции (ЛАИ), Таможенный союз Центральной Африки (ТЭСЦА), Центральноамериканский общий рынок (ЦАОР), МЕРКОСУР (интеграция стран Южного конуса). Дадим их краткую характеристику.

Латиноамериканская ассоциация интеграции (ЛАИ) создана в 1980 г. Членами организации являются 11 стран: Аргентина, Бразилия, Мексика, Венесуэла, Колумбия, Перу, Уругвай, Чили, Боливия, Парагвай, Эквадор. В рамках данной ассоциации образованы Андская и Лаплатская группы, Амазонский пакт. Члены ЛАИ заключили между собой соглашения о преференциальной торговле.

Ассоциация государств Юго-Восточной Азии (АСЕАН). Создана в 1967 г. В нее входят Индонезия, Малайзия, Сингапур, Таиланд, Филиппины, Бруней. В июле 1997 г. в ассоциацию приняты Бирма, Лаос и Камбоджа. Общая численность населения этой группировки 330 млн. чел., ежегодный совокупный ВНП составляет 300 млрд. долл.

МЕРКОСУР – Общий рынок стран Южного конуса, создан в 1991 г. странами Южной Америки. В эту организацию вошли Аргентина, Бразилия, Парагвай, Уругвай. Население четырех стран составляет 200 млн. чел. Суммарный ВВП превосходит 1 млрд. долл. 

(к оглавлению)
46. Развитие интеграционных процессов в рамках СНГ:

Содружество Независимых Государств (СНГ) было создано в 1991 г. Подписанный в 1992 г. Устав СНГ состоит из нескольких разделов: цели и принципы; членство; коллективная безопасность и военно-политическое сотрудничество; предотвращение конфликтов и мирное урегулирование споров; сотрудничество в экономической, социальной и правовой сферах; органы Содружества, межпарламентское сотрудничество, финансовые вопросы. Государствами-членами СНГ являются Азербайджан, Армения, Беларусь, Грузия, Казахстан, Кыргызстан, Молдова, Российская Федерация, Таджикистан, Туркмения, Украина, Узбекистан.

Содружество Независимых Государств – это попытка реинтеграции бывших советских республик. В настоящее время функционируют политические органы СНГ – Совет глав государств и Совет глав Правительств (СГП). Сформированы функциональные органы, включающие представителей соответствующих министерств и ведомств государств, входящих в Содружество. Это Таможенный совет, Совет по железнодорожному транспорту, Межгосударственный статистический комитет.

Объединение государств в рамках СНГ произошло по следующим принципам:

· государства-члены суверенны и равны;

· государства-члены являются самостоятельными и равноправными субъектами международного права.

Целями создания Содружества явились (осуществление сотрудничества в политической, экономической, экологической, гуманитарной и культурной областях; содействие всестороннему и сбалансированному экономическому и социальному развитию государств-членов в рамках общего экономического пространства, а также межгосударственному сотрудничеству и интеграции; обеспечение прав человека и основных свобод в соответствии с общепризнанными принципами и нормами международного права и документами ОБСЕ; осуществление сотрудничества между государствами-членами в целях обеспечения международного мира и безопасности, принятия эффективных мер по сокращению вооружений и военных расходов, ликвидации ядерного оружия и других видов оружия массового поражения, достижения всеобщего и полного разоружения; мирное урегулирование споров и конфликтов между государствами-членами.

Деятельность органов СНГ финансируется государствами-членами.

С момента создания Содружества основные усилия государств-членов сосредоточены на развитии и углублении сотрудничества в таких сферах, как внешняя политика, безопасность и оборона, экономическая и финансовая политика, выработка общих позиций и проведение единой политики.

В настоящее время в рамках СНГ наблюдается разноскоростная экономическая интеграция. Действуют такие интеграционные группировки, как Союзное государство России и Беларуси, Центральноазиатское Сотрудничество (объединяет Казахстан, Кыргызстан, Таджикистан и Узбекистан), Евразийское экономическое сообщество (Беларусь, Россия, Казахстан, Кыргызстан и Таджикистан), альянс Грузии, Украины, Узбекистана, Азербайджана и Молдовы – "ГУУАМ".

Подписание 8 декабря 1999 г. Договора о создании Союзного государства и Программы  действий Республики Беларусь и Российской Федерации о реализации его положений ознаменовало выход Беларуси и России на новый уровень союзных отношений, определило основные направления и этапы дальнейшего развития интеграции Беларуси и России. В настоящее время определена структура высших органов, организационно-правовые основы Союзного государства. Развитие белорусско-российских интеграционных процессов осуществляется в различных сферах (политической, экономической, бюджетно-кредитной, экологии, социальной, научно-техническом сотрудничестве и др.).

Развитие интеграционных процессов в СНГ отражает внутренние политические и социально-экономические проблемы, которые стоят перед странами-участницами. Существующие различия в структуре экономики и глубине рыночных реформ определяют выбор и уровень социально-экономического взаимодействия стран на постсоветском пространстве.

Содружество выполняет вполне определенные регулирующие функции на постсоветском пространстве, предотвращая или сглаживая периодически возникающие между участниками противоречия и конфликты, в той или иной степени поддерживая и развивая сложившиеся разносторонние связи. Очевидно, СНГ и в дальнейшем будет существовать как полезный форум для консультаций, вырабатывающий механизм сближения и согласования интересов. В ходе встреч на высшем уровне будут предприниматься попытки повысить эффективность взаимодействия, совершенствовать структуру и деятельность межгосударственных институтов, развивать сотрудничество в отдельных сферах деятельности
. Подлинная, эффективная  интеграция постсоветских государств будет развиваться на основе взаимной выгоды, совершенствования и развития потенциала рыночных отношений как внутри, так и между государствами.

(к оглавлению)
47. Платежный баланс: понятие, структура, принципы составления:

Платежный баланс – соотн. платежей, произведенных страной за границей и поступлений, полученных ею из-за границы за определенный период времени.

Элементы ПБ: 

1. Торговый баланс, т.е. соотн. между вывозом и ввозом товаров; 

2. Баланс услуг и некоммерческих платежей (баланс «невидимых» операций); 

3. Баланс текущих операций, включающий движение товаров, услуг, доходов от инвестиций и односторонние переводы; 

4. Баланс движения капиталов и кредитов; 

5. Операции с официальными валют резервами.

В платежном балансе отражаются итоги внешнеэкономичес​кой деятельности страны. Данные платежного баланса используются для составления национальных счетов и измерения объема на​ционального богатства.
Учет платежей по всем внешнеэкономическим операци​ям осуществляется в течение определенного периода времени (месяца, квартала, года). Он ведется в платежном балансе по принципу двойной бухгалтерии. Денежные средства, поступа​ющие в страну (например, от экспорта), приходуются в креди​товых статьях баланса (со знаком «плюс»); покидающие страну (допустим, использованные на оплату импорта иностранных товаров) — в дебетовых статьях (со знаком «минус»). Разность между суммарными итогами кредитовых и дебетовых статей есть сальдо платежного баланса. Эта разность может быть по​ложительной, если поступления превышают платежи и отрицательной - в противоположном варианте. В последнем случае страна имеет дефицит платежного баланса, последствиями которого являются: истощение валютных запасов страны; на​рушение равновесия между спросом и предложением на внут​реннем рынке; подрыв устойчивости национальной денежной единицы; сокращение валового внутреннего продукта (ВВП) и национального дохода (НД).
В первой секции учитываются все операции между резиден​тами и нерезидентами, относящиеся к товарам, услугам, дохо​дам и трансфертам, а во второй секции отражаются операции, касающиеся изменений во владениях в зарубежных финансо​вых активах и пассивах.
Укрупненный состав стандартных компонентов (структура платежного баланса) следующий:
I. Текущий счет
А. Товары и услуги
а.Товары ( Товары внешней торговли, Изделия для переработки, Ремонт основных фондов, Приобретение товаров в портах транспортными компаниями)
б.Услуги (Перевозки, Поездки, Коммуникационные услуги, Строительные услуги, Страховые услуги, Финансовые услуги (за исключением страхования), Компьютерные и информационные услуги, Авторские и другие выплаты, Другие деловые услуги, Другие личные услуги, Правительственные услуги)
   Б. Доход (1.Компенсация служащим, включая пограничных, сезонных и других рабочих, 2.Доходы от капиталовложений)
   В. Трансферта (Общие правительственные органы, Другое)
II. Капитальный счет
А. Капитал, за исключением резервных активов (Прямые инвестиции, Портфельные инвестиции, Другой капитал)
Б. Резервные активы (Монетное золото, Специальные права заимствования, Резервная позиция в МВФ, Иностранная валюта,  Другие требования)
 «Приобретение товаров в портах транспортными компа​ниями» включает все товары, приобретенные компаниями-ре​зидентами за границей.
К «другим личным услугам» относятся медицинские, образова​тельные услуги, права на прокат предметов и другие личные ус​луги, оказываемые резидентами нерезидентам и наоборот.
В составе «правительственных услуг» учитываются опера​ции, осуществляемые посольствами, консульствами, военными частями и оборотными агентствами с резидентами страны, в которой они расположены, а также с другими странами, опера​ции других официальных учреждений, расположенных в дру​гих странах, и другие услуги, которые не вошли в перечислен​ные выше.
 «Трансферта» используется для покрытия изменений во владении реальными ресурсами или финансовыми активами экономики данной страны по отношению к экономике осталь​ных стран, которые не отражаются в других подобных измене​ниях.
(к оглавлению)
48. Регулирование платежного баланса:

Платежный баланс является одним из объектов государс​твенного регулирования, под которым понимают совокупность экономических, в том числе валютных, финансовых, денежно-кредитных мероприятий государства, направленных на форми​рование основных статей платежного баланса, а также покры​тие сложившегося отрицательного сальдо. Необходимость та​кого регулирования обусловлена:
1. Неуравновешенностью платежных балансов разных стран, проявляющаяся в длительном и крупном дефиците у одних стран и чрезмерном активном сальдо у других. Нестабильность баланса международных расчетов влияет на динамику валютно​го курса, миграцию капиталов, состояние экономики в целом.
2. Слабым действием механизмов ценового регулирования при выравнивании платежного баланса.
3. Повышением роли платежного баланса в системе госу​дарственного регулирования экономики в условиях интернационализации хозяйственных связей. В круг основных задач регулирования платежного баланса входит также обеспечение темпов экономического роста, сдерживание инфляции и безра​ботицы.
Материальной основой регулирования платежного баланса служат: государственная собственность, в том числе офици​альные золотовалютные резервы; доля национального дохода, перераспределяемого через государственный бюджет; статус государства как экспортера капиталов, кредитора, гаранта, за​емщика; нормативные акты по регламентации внешнеэкономи​ческих операций.
Существует разнообразный арсенал методов регулирования платежного баланса, направленных либо на стимулирование эк​спорта, либо на ограничение внешнеэкономических операций.
Страны с дефицитным платежным балансом обычно пред​принимают следующие мероприятия с целью стимулирования экспорта, сдерживания импорта товаров, привлечения иност​ранных капиталов, ограничения вывоза капиталов:
1. Дефляционную политику. Такая политика, направленная на сокращение внутреннего спроса, включает ограничение бюджетных расходов, замораживание цен и заработной платы. Одним из важнейших ее инструментов служат финансовые и денежно-кредитные меры уменьшения бюджетного дефицита, изменения учетной ставки Центрального банка, кредитные ог​раничения, установление пределов роста денежной массы.
2.  Девальвацию. Понижение курса национальной валюты направлено на стимулирование экспорта и сдерживание импор​та товаров. Однако девальвация стимулирует экспорт товаров лишь при наличии экспортного потенциала конкурентоспособных товаров и услуг и благоприятной ситуации на мировом
рынке.
3. Валютные ограничения. Блокирование инвалютной вы​ ручки  экспортеров,   лицензирование   продажи  иностранной валюты импортерам, сосредоточение валютных операций в уполномоченных банках направлены на устранение дефицита платежного баланса путем ограничения экспорта капитала и стимулирования его притока, сдерживания импорта товаров.
4.  Финансовая и денежно-кредитная политика. Для уменьшения дефицита платежного баланса используются бюджетные субсидии экспортерам, протекционистское повышение импорт​ных пошлин, отмена налога с процентов, выплачиваемых инос​транным держателям ценных бумаг в целях притока капитала в страну, денежно-кредитная политика.
5.  Специальные меры государственного воздействия на пла​тежный баланс в ходе формирования его основных статей: тор​гового баланса, «невидимых» операций, движения капитала.
При активном платежном балансе государственное регули​рование направленно на устранение нежелательного чрезмер​ного активного сальдо. С этой целью рассмотренные выше ме​тоды (финансовые, кредитные, валютные и другие), а также ревальвация валют используются для расширения импорта и сдер​живания экспорта товаров, увеличения экспорта капиталов.
В поисках источников погашения дефицита платежного ба​ланса промышленно развитые страны мобилизуют средства на мировом рынке капиталов в виде кредитов банковских консор​циумов, облигационных займов.
К временным методам покрытия дефицита платежного ба​ланса относятся также льготные кредиты, полученные страной по линии иностранной помощи.
Окончательным методом балансирования платежного балан​са служит использование официальных валютных резервов.

(к оглавлению)
49. Сущность, элементы и виды валютных систем.

Валютная система – совокупность валютно-экономических отношений, исторически сложившихся на основе интернационализации хозяйственных связей. Различают национальную, мировую (межгосударственную, международную) и региональную валютные системы.

Национальная валютная система является составной частью денежной системы страны, но относительно самостоятельна, а ее функционирование выходит за национальные границы. 

Главной задачей мировой валютной системы является регулирование сферы международных расчетов и валютных рынков для обеспечения устойчивого экономического роста, сдерживания инфляции, поддержания равновесия внешнеэкономического обмена и платежного оборота.

Региональная валютная система создается в рамках мировой валютной системы, например, Европейская валютная система (ЕВС) – организационно-экономическая форма отношений ряда стран в валютной сфере. Базой региональной и мировой валютных систем являются международное разделение труда, товарное производство и внешняя торговля между странами.

Мировая валютная система включает в себя следующие основные элементы:

· валюта, в том числе резервные валюты и международные счетные валютные единицы;

· режимы валютных курсов;

· межгосударственное регулирование валютных отношений.

Мировая валютная система сформировалась к середине XIX в. Характер функционирования и стабильность мировой валютной системы зависят от степени соответствия ее принципов структуре мирового хозяйства, расстановке сил и интересам ведущих стран. 

Основой любой валютной системы является валюта – установленная законом денежная единица государства. Классифицировать валюту можно по различным критериям.

· По статусу валюты: национальная, иностранная, международная, евровалюта.

· По режиму применения (степени конвертации или обратимости): свободно конвертируемая (СКВ), частично конвертируемая (ЧКВ), неконвертируемая.

· По видам валютных операций: валюта цены контракта, валюта платежа, валюта кредита, валюта клиринга, валюта векселя.

· По отношению  к курсам других валют (по степени устойчивости): сильная (твердая), слабая (мягкая).

· По материально-вещественной форме: наличная, безналичная.

· По принципу построения: «корзинного» типа, обычная.

· Рассмотрим эти основные виды.

Национальная валюта – установленная законом денежная единица соответствующего государства, которое в рамках своей юрисдикции реализует право ее монопольной эмиссии.

Международная счетная денежная единица (международная валюта) – валютная единица, используемая как условный масштаб для соизмерения международных требований и обязательств, установления валютного паритета и курса (например, евро).

Евровалюта – национальные валюты отдельных стран, имеющие хождение за пределами страны-эмитента, операции с которыми осуществляются зарубежными банками в значительных масштабах. Под евровалютой понимается также свободно конвертируемая национальная денежная единица, обращающаяся на европейском рынке.

Особой категорией конвертируемой национальной валюты ведущих стран мира, которая выполняет функции международного платежного и резервного средства, а также служит базой определения валютного паритета и валютного курса других стран, является резервная валюта.

Существуют объективные предпосылки приобретения валютой статуса резервной:

1. господствующие позиции страны в мировом производстве, экспорте товаров и капиталов, в золотовалютных резервах;

2. развитая сеть кредитно-банковских услуг, в том числе за рубежом;

3. организованный рынок ссудных капиталов;

4. либерализация валютных операций, свободная обратимость валюты, что обеспечивает спрос на нее других стран.

Свободно конвертируемой называется валюта (СКВ) стран, полностью отменивших валютные ограничения для физических и юридических лиц как иностранных, так и данной страны. СКВ может обмениваться на любую иностранную валюту.

Частично конвертируемой (ЧКВ) является национальная валюта стран, в которых применяются валютные ограничения, с одной стороны, как для физических, так и для юридических лиц данной страны, а с другой – по отдельным видам обменных операций. Такая валюта обменивается, как правило, только на некоторые иностранные валюты и не по всем видам международного платежного оборота. Валюты большинства развивающихся стран относятся к разряду частично конвертируемых.

Неконвертируемая валюта –  это национальная валюта, функционирующая только в пределах данной страны, которую невозможно обменять на валюту других стран по действующему валютному курсу.

Степень конвертируемости валют определяется и типом экономики. В наиболее широком смысле конвертируемость национальной валюты представляет механизм прямой связи внутреннего рынка с мировым, что подразумевает подлинно многосторонний характер торговли (в отличие от двусторонних клирингов) и достаточную степень открытости экономики для внешней конкуренции. 

Полная конвертируемость подразумевает отсутствие валютных ограничений по текущим и финансовым операциям. Это характерно для свободно конвертируемых валют, к которым относятся денежные единицы Канады, США, стран ЕЭС, Швейцарии, Японии, Австрии и др. Некоторые СКВ широко используются в международных расчетах как средство создания валютных резервов. Такой статус в настоящее время имеют доллар США, английский фунт стерлингов, японская йена, швейцарский франк, а также евро.

Валюта может выступать средством платежа, являться предметом контракта, в том числе и кредитного соглашения, а также служить мерой выражения взаимного товарообмена по стоимости (валюта клиринга).

Валюта цены контракта – денежная единица, в которой выражена цена товара во внешнеторговом контракте.

Валюта платежа  – валюта, в которой происходит фактическая оплата товара во внешнеторговой сделке или погашение международного кредита. Валюта платежа может совпадать или не совпадать с валютой сделки. В этом случае прибегают к переводному курсу для пересчета валюты сделки в валюту платежа.

Валюта кредита – валюта, установленная партнерами при предоставлении кредита.

Валюта клиринга – валютная единица, используемая в клиринговых расчетах; в ней ведутся счета в банках и производятся различные операции между странами, заключившими платежные соглашения клирингового типа, в рамках которых предусмотрено строгое сбалансирование – уравнивание взаимного товарообмена по стоимости. Валюта клиринга функционирует исключительно в безналичной форме в виде бухгалтерских записей на банковских счетах. Ее источником является взаимное кредитование поставок товаров и оказание услуг странами-участниками платежного соглашения.

Валюта векселя – это валюта, в которой выставлен вексель.

Взаимосвязь и взаимозависимость валют характеризует степень их устойчивости.

Твердая валюта – устойчива по отношению к собственному номиналу, а также курсам других валют. Такая валюта обеспечивается золотом или другими ценностями (доллар США, английский фунт стерлингов и др.).

Мягкая валюта – валюта, неустойчивая по отношению к собственному номиналу, а также курсам других валют. К ним относится большинство валют в мире, в том числе и белорусский рубль.

Валюта корзинного типа – валюта, используемая для международных расчетов в рамках межгосударственных экономических интеграционных объединений (например, евро). Курс таких валют определяется на основании валютной корзины.

Валютная корзина представляет собой установленный набор валют, применяемый с целью расчета валютного курса национальной валюты. Количество валют в наборе, их состав, а также величина валютных частей определяются исходя из задач установления средневзвешенного курса. Специфическими «весами» при исчислении валютной корзины выступают показатели доли данной страны в совокупном валовом национальном продукте; во внешнеторговом обороте определенной группы стран.

Фактически валюты ряда стран привязаны к одной из валют ведущих стран мира или корзине валют. Законодательное установление соотношения между двумя или несколькими валютами определяет валютный паритет. Он может служить основой валютного курса, который также включается в структуру элементов валютной системы и представляет собой цену денежной единицы одной страны, выраженную в денежных единицах другой.

(к оглавлению)

50. Эволюция мировой валютной системы.

Валютную систему можно рассматривать с двух сторон. С одной стороны, она является объективной реальностью, которая возникает с углублением экономических связей между странами. С другой стороны, эта объективная реальность осознается и закрепляется в правовых нормах, институтах, международных соглашениях. 

Иными словами, валютная система есть совокупность экономических отношений, связанных с функционированием валюты, и форм их организации.

Сначала возникли национальные валютные системы, впоследствии на их основе – мировая валютная система. Национальная валютная система- это форма организации валютных отношений страны, определяемая ее валютным законодательством. Особенности национальной валютной системы определяются условиями и уровнем развития экономики страны, ее внешнеэкономическими связями, задачами социальной политики.

Международная валютная система(МВС) является формой организации валютных отношений в рамках мирового хозяйства, юридически закрепленных межгосударственными соглашениями .Главная задача МВС- регулирование сферы международных расчетов и валютных рынков для обеспечения устойчивого экономического роста, сдерживания инфляции, поддержания равновесия внешнеэкономического обмена и платежного оборота.

В рамках МВС может создаваться региональная валютная система. Примером служит Европейская валютная система, которая выполнила роль переходной ступени к образованию валютного союза стран, входящих в Европейский Союз.

МВС- динамично развивающаяся система. Она постоянно меняется, эволюционизирует. Направление эволюции МВС определяется ведущими тенденциями трансформации экономики стран Запада, изменениями условий и потребностей мирового хозяйства в целом.

В своем развитии МВС прошла четыре этапа, каждому из которых соответствует свой тип организации международных валютных отношений.

Парижская валютная система с 1867г.-золотомонетный стандарт.

Генуэзская валютная система с 1922г.-золотодевизный стандарт.

Бреттон-Вудская валютная система с 1976-1978гг.-золотодевизный стандарт.

Ямайская валютная система с 1976-1978гг.-стандарт СДР.

Европейская валютная система с 1979г.(региональная)-стандарт ЭКЮ. 

(к оглавлению)

51. Валютный курс: понятие и виды. Котировка и конвертируемость валют.

Валютный курс можно классифицировать по следующим признакам:

· по способу фиксации различают фиксированный, колеблющийся, плавающий;

· по виду сделок: курс срочных сделок, сделок спот;

· по отношению к участникам сделки: курс покупки, курс продажи, кросс-курс;

· по учету инфляции: реальный, номинальный.

Фиксированный валютный курс представляет собой официально установленное соотношение между национальными валютами, основанное на определяемых в законодательном порядке валютных паритетах. В мировой валютной системе его использование связывалось с деятельностью Международного валютного Фонда (МВФ). Страны-члены МВФ устанавливали курсы своих национальных валют по отношению к доллару США и определяли в соответствии с официальной ценой в долларах золотое содержание своих национальных валют при строгом ограничении колебаний рыночных курсов валют в пределах 1 %. Фиксированный валютный курс использовался при сравнительно плавном экономическом развитии и практически исчерпал себя в условиях углубления противоречий в экономической и валютно-финансовой сферах.

На смену фиксированным валютным курсам в международной валютно-финансовой сфере пришли колеблющиеся валютные курсы – это курс, свободно изменяющийся под воздействием спроса и предложения. Разновидностью колеблющегося курса является плавающий валютный курс, который предполагает свободную обратимость валют и предусматривает увязку изменений рыночного курса с динамикой курса валют других стран или набора валют.

Под паритетным валютным курсом понимают расчетный курс в международном платежном обороте, основанный на паритете валют.

Валютный курс сделок спот представляет собой биржевые цены на кассовые сделки. Это означает, что сделки по купле-продаже валюты совершаются по курсу, который сложился на валютном рынке в момент заключения сделки со сроком исполнения в течение двух банковских дней.

Срочный валютный курс – это валютный курс, складывающийся на срочном валютном рынке. Он фиксируется в момент заключения срочной сделки для ее исполнения в будущем. При этом независимо от валютного курса, который сложится на момент исполнения валютного контракта, данный курс не изменяется.

При совершении сделок по купле-продаже валюты банки используют различные курсы. Курс, по которому банки продают иностранную валюту за национальную, называется курсом продавца, а по которому покупают ее – курсом покупателя. Банки продают иностранную валюту за национальную дороже, чем покупают ее по курсу продавца. Разница между курсом покупателя и курсом продавца называется маржей и составляет прибыль банка по валютным операциям.

Номинальный валютный курс – это относительная цена валют двух стран, или валюта одной страны, выраженная в денежных единицах другой страны. 

Реальный валютный курс характеризует соотношение, в котором товары одной страны могут быть проданы в обмен на товары другой страны. Реальный валютный курс оценивает конкурентоспособность страны на мировых рынках товаров и услуг. 

Важный элемент валютной системы – институциональный, который проявляется в регламентации деятельности национальных органов управления и регулирования валютных отношений страны (центральный банк, министерство экономики и финансов, органы валютного регулирования и контроля и т.п.). Межгосударственное валютное регулирование осуществляется МВФ, Европейским Центральным Банком (ЕЦБ) и Европейской системой центральных банков. В частности, им принадлежит ведущая роль в регулировании международной валютной ликвидности. Международная валютная ликвидность означает возможность одной страны или группы стран бесперебойно оплачивать свои внешние обязательства приемлемыми платежными средствами. С точки зрения всемирного хозяйства, международная валютная ликвидность означает совокупность источников финансирования и кредитования мирового платежного оборота и зависит от обеспеченности мировой валютной системы международными резервными активами. В национальной экономике международная валютная ликвидность используется как показатель ее платежеспособности. Структура международной валютной ликвидности включает: официальные золотовалютные резервы, счета в Специальных правах заимствования (СДР) и Евро, резервную позицию в МВФ. Основную часть международной валютной ликвидности составляют официальные золотовалютные резервы, принадлежащие государству запасы в центральном банке и финансовых органах страны, а также в международных и региональных валютно-кредитных и финансовых организациях, предназначенные для международных расчетов.

Резервная позиция в МВФ – особая форма активов – означает право страны-члена автоматически получать от МВФ безусловные кредиты в иностранной валюте в пределах 25 процентной квоты, а также сумму, которую она сама предоставила взаймы МВФ. 

(к оглавлению)

52. Валютное регулирование в РБ:

Под валютным регулированием понимается совокупность форм и методов организации денежных потоков как в иност​ранной, так и в национальной валюте при проведении внешне​экономических операций в целях укрепления отечественного платежного баланса, обеспечения стабильности валютного кур​са и предотвращения оттока капитала
Валютное регулирование в Республике Беларусь осущест​вляется на основе Закона «О валютном регулировании и валют​ном контроле», принятом 22 июля 2003 г. Законодательно уста​новлены: порядок осуществления международного платежного оборота, использования валютных ресурсов и международных кредитов; состав участников и режим деятельности валютного рынка; правила проведения валютных операций и др. Определе​ны: статус государственных органов, осуществляющих валют​ное регулирование; основные принципы валютной политики; порядок международной валютной ликвидности Республики Беларусь.
Основными элементами системы валютного регулирования являются: законодательные и нормативно-правовые докумен​ты, определяющие основные принципы и организационно-правовую структуру валютного регулирования, уровни реали​зации данной системы; процедура регламентации проведения валютных операций (при директивном механизме валютного регулирования); органы валютного регулирования, которые в соответствии со своими функциями устанавливают регламент валютного регулирования на каждом его уровне (уровень кон​троля).
Органами валютного регулирования в Республике Беларусь являются Совет Министров и Национальный банк Республики Беларусь, если иное не определено Президентом Республики Беларусь.
В соответствии с законодательством Республики Беларусь на Национальный банк Республики Беларусь возложены фун​кции исполнительного органа государственного валютного регулирования и контроля по определению сферы и порядка регулирования курса национальной валюты к иностранным ва​лютам, лицензирования деятельности коммерческих банков по операциям с валютными ценностями. Как орган валютного ре​гулирования в рамках своих полномочий Национальный банк: устанавливает официальные курсы белорусского рубля по от​ношению к другим валютам; создает золотовалютные резервы и управляет ими; регулирует обращение валютных ценностей на территории Республики Беларусь; устанавливает порядок открытия, ведения и режим счетов резидентов и нерезидентов в банках и небанковских кредитно-финансовых организациях в белорусских рублях и иностранной валюте в Республике Бела​русь и за ее пределами; устанавливает порядок осуществления валютных операций в белорусских рублях между резидентами и нерезидентами; устанавливает правила биржевой торговли иностранной валютой; выдает разрешения на осуществление валютных операций; осуществляет другие полномочия, уста​новленные Законом «О валютном регулировании и валютном контроле».
Совет Министров Республики Беларусь как орган валютно​го регулирования взаимодействует с Национальным банком по вопросам валютного регулирования и в пределах своей компе​тенции: принимает нормативно-правовые акты, содержащие нормы валютного законодательства; осуществляет другие пол​номочия, установленные Законом «О валютном регулировании и валютном контроле» и иным законодательством.
Одним из приоритетных направлений валютного регулиро​вания в Республике Беларусь на 2000-2010 гг. является: стаби​лизация валютного рынка и обеспечение устойчивости бело​русского рубля; содействие ускорению темпов экономического роста реального сектора экономики. Исходя из поставленных задач, Национальный банк Республики Беларусь определил направления политики валютного регулирования на эти годы. Это: рыночное удовлетворение потребностей всех агентов эко​номической деятельности в иностранной валюте; уменьшение отрицательного сальдо торгового баланса; наращивание золо​товалютных резервов государства; создание предпосылок кон​вертируемости белорусского рубля по текущим операциям.
Органами валютного контроля в Республике Беларусь, помимо Совета Министров и Национального банка, являются Комитет государственного контроля и Государственный тамо​женный комитет, если иное не определено Президентом Рес​публики Беларусь. Эти органы вправе: проводить в установ​ленном законодательством порядке проверки осуществления резидентами и нерезидентами валютных операций, полноты и достоверности учета и отчетности по валютным операциям, а при наличии оснований- законности происхождения валют​ных ценностей; осуществлять контроль за своевременностью предоставления резидентами и нерезидентами отчетности по валютным операциям и соответствием ее требованиям валют​ного законодательства; получать в установленном порядке при проведении проверок документы, содержащие информацию о валютных операциях; применять к резидентам и нерезидентам санкции за нарушение валютного законодательства; осущест​влять иные функции, предусмотренные законодательством.
(к оглавлению)
53. Мировой валютный рынок и его сегменты
Международный валютный рынок охватывает валютные рынки всех стран мира. Под международным валютным рынком также следует понимать цепь тесно связанных между собой системой кабельных и спутниковых коммуникаций мировых региональных валютных рынков. Между ними существует перелив средств в зависимости от текущей информации и прогнозов ведущих участников рынка относительно возможного положения отдельных валют.

Международный обмен товаров, услуг и капиталов вовлекает в свою орбиту валютный рынок. Импортеры обменивают национальную валюту на валюту той страны, где они покупают товары  и услуги. Экспортеры , в свою очередь , получив экспортную выручку в иностранной валюте, продают ее в обмен на национальную валюту. Инвесторы , вкладывая капитал в экономику той или иной страны, испытывают потребность в ее валюте.

Рынок, на котором происходят международные сделки с валютами, называется международным (мировым) валютным рынком.

Валютный рынок - это особый рынок, на котором осуществляются валютные сделки, то есть обмен валюты одной страны на валюту другой страны по определенному валютному курсу.

Наиболее полные данные о мировом валютном рынке собираются и обобщаются Банком международных расчетов (БМР) в рамках проводимых раз в три года при содействии центральных банков обзоров положения на мировом рынке валют и финансовых дериватов. Такие обзоры проводились трижды- в 1989,1992 и 1995 гг. Последний из них включал 26 стран и находящихся в них 2414 финансовых институтов, которые сообщили в свои ЦБ, а те в БМР по определенной методологии данные о своих операциях на валютном рынке .

Предпосылками формирования мировых рынков валют, кредитов, ценных бумаг являются: (концентрация капитала в производстве и банковском деле; интернационализация хозяйственных связей; развитие межбанковских телекоммуникаций).

Валютные рынки представляют собой совокупность организационно-экономических отношений по поводу купли-продажи платежных документов, выраженных в иностранной валюте, самой валюты и инвестирования валютного капитала. С точки зрения объема, характера валютных операций, количества валют, участвующих в операциях, валютные рынки подразделяются на национальные, региональные и мировые.

Национальные валютные рынки обслуживают движение денежных потоков внутри страны и связь с мировыми валютными центрами. Региональные валютные рынки возникают на волне интеграции (например европейский валютный рынок).Мировые валютные рынки сосредоточены в мировых финансовых центрах. Здесь проводятся операции с валютами, которые широко используются в мировом платежном обороте, и почти не совершают сделки с валютами регионального и местного значения, независимо от их статуса и надежности. В конце 90-х гг. более половины международных валютных сделок концентрировалось на трех мировых валютных рынках: Лондон-30% объема операций, Нью-Йорк-16%, Токио-10%. Мировой валютный рынок обслуживает движение денежных потоков, опосредуя межстрановое движение товаров, услуг, перераспределение капиталов.

В настоящее время в результате развития техники связи и снятия валютных ограничений выделение национальных, региональных и мировых рынков стало в значительной мере условным. Складывается глобальный валютный рынок, который работает 24 часа в сутки попеременно во всех частях света. Он получил название «Международная валютная биржа»- FOREX. Его ежедневный оборот – 1,2- 1,4 трлн.долл.

Главными участниками валютных рынков являются транснациональные банки, оперирующие на двух уровнях. На розничном рынке они имеют дело с клиентами: экспортерами и импортерами, иностранными кредиторами и инвесторами, иностранными грузополучателями и туристами, и т.д. Оптовый рынок представлен отношениями банков между собой и с центральными эмиссионными банками, которые являются еще одним важным участником валютных рынков. Из других участников следует выделить ТНК, которые в основном осуществляют операции через коммерческие банки и валютные биржи. Посредником на валютных рынках выступает валютный брокер, который соединяет продавца и покупателя  валюты. В основном деятельность брокерских фирм связана с клиентами коммерческих банков. В отношениях с иностранными банками-корреспондентами банки зачастую связываются между собой непосредственно.
Традиционно валютный рынок делится на сделки спот, а также валютные дериваты- прямые форварды, свопы, фьючерсы и опционы.

Сделки спот - обмен двумя валютами на основе простых стандартизированных контрактов с расчетами по ним в течение срока до двух рабочих дней.

Прямые форварды - структурно близкие к сделкам спот по обмену двумя валютами на основе контрактов, предусматривающих расчеты спустя более чем два рабочих дня.

Единственное отличие валютных форвардов от сделок спот заключается в том, что стороны договариваются о курсе, по которому они готовы  обменяться валютами сегодня, тогда как при заключении форвардной сделки стороны договариваются о курсе, по которому они  обменяются валютой в определенный момент в будущем. 

Свопы -  структурно близкие к сделкам спот сделки, предусматривающие обмен определенным количеством двух валют и обратный обмен таким же количеством валют в согласованную дату в будущем.

Фьючерсы – стандартизированные форвардные контракты на валюту, торговля  которыми происходит на биржах.

Опционы - контракт, дающий покупателю за определенную плату право, которое не является его обязательством, купить или продать на основе стандартного контракта валюту в определенный день по зафиксированной цене. Опционы представляют собой стандартные контракты по размеру в половину стандартных контрактов на фьючерсы, которые дают покупателю право купить или продать определенное количество валюты в определенный день (Европейский опцион) или в любой момент до определенного дня (Американский опцион) по зафиксированной цене. Тем самым у покупателя опциона есть выбор: либо купить его, либо не покупать, тогда как продавец обязан продать опцион по первому требования покупателя. За это покупатель платит продавцу  премию в размере 1-5% от стоимости контракта.  Опционы используются и в целях валютной спекуляции: если покупатель приобретает валюту по цене, которая намного ниже, чем сложившаяся на рынке, он, даже за вычетом цены опциона, оказывается в выигрыше по отношению к продавцу.

Основной смысл коммерческой торговли на мировом рынке, которая осуществляется в значительной мере в форме сделок спот, заключается в стремлении участников получить прибыль на различиях в валютных курсах в географически разных валютных центрах, так называемом арбитраже.

Арбитраж - операция, предполагающая покупку валюты или другого актива(товара, ценных бумаг) на одном рынке, ее немедленную продажу на другом рынке и получение прибыли в силу различия цены покупки и цены продажи. Арбитраж уравнивает спрос и предложение на валюту и поэтому способствует устранению на какое-то время различий в валютном курсе между географически разными рынками, объединяя национальные валютные рынки в единый мировой .

Большая подвижность валютных курсов, сложность и огромные размеры валютного рынка привели к возникновению специфической группы рисков, которые  необходимо учитывать в международных операциях.

Валютные риски - группа рисков, возникающих в связи с использованием нескольких валют в международных сделках

Валютные риски делятся на две группы: риски, связанные с изменением в будущем валютного курса, и риски, связанные с расчетами.  Поскольку арбитраж предусматривает покупку одной валюты и ее немедленную продажу на ином рынке, никакого иного риска, кроме риска непроходимости расчетов, не возникает. Другое дело со всеми остальными формами торговли валютой на мировом рынке, где существует риск изменения валютного курса за время осуществления конкретной операции. Такие риски нейтрализуются с помощью хеджирования.

Хеджирование - компенсационные действия, предпринимаемые покупателем или продавцом на валютном рынке, чтобы предохранить свой доход в будущем от изменения валютного курса.

(к оглавлению)
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